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Самая футбольная 
часть екатеринбургского 
человечества ■— мужчи­
ны — оплевана, оскорб­
лена в лучших своих чу­
вствах. Ц теперь ей ос­
тается только одни удел

ОСНОВАНА 18 ИЮНЯ 1920 ГОДА

В розницу цена договорим.

(НАШ ИНДЕКС 53800]

—- мыть посуду и варить 
кашу. Ибо из Москвы 
донеслась горькая для 
нас, мужиков, весть о 
том, что победителем 
международного фут­
больного конкурса сочи­
нений на тему «Почему 
важно играть честно», 
прошедшего под патро­
нажем фирмы «Сникерс» 
и в котором участвовали 
свыше двух тысяч рос­
сийских подростков в 
возрасте от 11 до 16 лет, 
стала (!) юная екатерин­
бурженка МАРИЯ ИЗ­
МАЙЛОВА. Вчитайтесь 
внимательно — екате­
ринбурженка! Девочка, 
девушка, она перещего­
ляла всех не только в 
сочинении на заданную 
футбольную тему, но и 
в знании истории, в том 
числе и футбола, в уме­
нии держаться в обще­
стве и быстро, а глав­
ное — умно мыслить. 
За что и поедет наша 
Маша на четыре дня, в 
компании с еще девятью 
счастливчиками, на чем- 

_ __ пионат мира по футбо- 
р. лу в США. Да не про- 
ДТ' сто туристкой! Всем 

победителям (числом 
< 312) конкурса FAIR 
О РЕАУ (честная игра), 
X представляющим стра- 
„ ны — участницы ЧМ-94 
00 (всего — 24), предстоит 
q в Америке почетная ра- 
У бота — перед каждой 

игрой своей сборной эти 
q ребята будут выносить 
л на футбольное.поле зна- 

мя ФИФА (Международ­
ной федерации футбола) 

_ с изображением ’футбо- 
листа и надписью «FA­
IR PL АУ».

ю. ОВОДОВ.

ДУМА , 
ПРИСТУПИЛА

К РАБОТЕ
Эти слова прозвучали 

ft 23 апреля на очередном 
заседании оргкомитета. 

Ь- созданного депутатами 
Ф областной Думы для 
ИЗ подготовки первого ее 
С; заседания.
Ф Среди прочих рабо- 
¥ чих моментов на этом 

заседании обсуждался- 
О регламент первого засе- 
Ь- дания, этические и пра- 
□" вовые нормы поведения 

депутатов.
л? В частности, оживлен- 
q ная дискуссия возникла 
qj при определении термина 

«противоправные дейст- 
П вия», к которым депутат 
К не должен призывать, 
X пользуясь своим стату- 
Q. сом.
Q После долгих разгово- 
и ров Эдуард Россель, вы- 
о бранный председателем 
U. оргкомитета еще 18 ап­

реля. напрямую спросил 
остальных 11 депутатов, 

* сидящих с ним за одним 
}У столом, будут ли деист- 

вия депутата, призыва- 
О ющего к созданию 
® Уральской республики, 

считаться неправомерны- 
fQ ми. Ответом на открове- 
I— ние стали реалики и вы- 

сказывания отдельных 
Е избранников народа, счи- 
ф тающих, например, что 

ЕТ высказывания в Думе — 
дело чести каждого де- 

v путата. Порешили 
, , так: что не запрещено 
П Конституцией, то разре- 
Е шено.
ф Кстати, сегодня, 28 ап- 
ф реля, областная Дума 
ф начинает свою двух- 
О летнюю работу (до сле- 

СЕ дуюших выборов 1996 го­
ла). А за это время де- 

• путатами будет высказа- 
V) но еше немало желанных 

мыслей...
* В ПЕНКИН.

Ж миллион ВПРИДАЧУ — Итак, — объявляет 
долгожданную весть 
ведущий вечера, — наш 
главный приз мы вруча­
ем участнику под номе­
ром...

Изящная молодая 
женщина хлопает в ла­
доши, подпрыгивает, об­
нимает подругу и, нако­
нец, получает свой... 
миллион. Не остался 
внакладе и занявший в 
этом турнире второе ме­
сто мужчина: пятьсот ты­
сяч рублей — немалые 
деньги. И, наконец, еще 
двести тысяч — это .уже 
третий «просто приз», 
также доставшийся 
представителю «силь­
ной» половины.

Проигравшие тоже 
возбуждены и аплоди­
руют.

Турнир по американ­
ской рулетке закончен. 
Участвовать в нем мог 
любой желающий, кому 
не жаль было поставить 
на кон 50 тысяч. А ос­
тальные, не столь азарт­
ные любители острых 
ощущений, вполне мот- 
ли насладиться амери­
канской кухней, запивая 
самые изысканные блю-

СЕГОДНЯ В НОМЕРЕ:

* Девушка из Екатеринбурга - 

надежда футбольной сборной России

• Купание по методу Порфирия

Иванова

• В американской рулетке везет

«новым русским»

• Хоронить так же трудно, как жить

Ты спроси — я отвечу:
56-17-73, 56-91-14

КОМУ что 
ПОЛОЖЕНО

да подлинным розовым 
«Paul masson».

Просто в ту субботу 
администрация казино 
во главе со своим дирек­
тором Александром Ле­
онтьевым проводила ве­
чер «по-американски». 
Впрочем, для публики 
было сделано «послаб­
ление»: говорить разре­
шалось и на русском, а 
вот артисты джаза пели 
исключительно на ан­
глийском, да и мелодии 
звучали национальные, 
чаще других — в стиле 
«кантри».

Еще один турнир про­
шел в тот же вечер за 
столом для игры в 
«Craps» («кости» — для 
непосвященных). За уча­
стие о нем денег не 
брали вообще. А побе­
ду одержал некто Стас, 
набравший наибольшее 
количество очков. Отве­
дать его приз — огром­
ный торт, украшенный 
в точном соответствии с 
символикой американ­
ского флага,—собрались, 
по-моему, все желаю­
щие.

Е. ГОРУН.
Фото А ПОРУБОВА.

После публикации под этим же заголовком («НС» от 31.03.94) 
информации о выплате единого ежемесячного пособия на детей, 
«на наши головы» посыпались звонки от читателей, требующих 
продолжения темы, касающейся всевозможных пособий, выплат, 
компенсаций.

Ну что ж. сегодня мы отвечаем на вопрос нашей читательницы 
Е. Макаровой, которую интересует размер пособия по безрабо­
тице, а также, что нужно, чтобы получить статус без­
работного, и какие категории граждан имеют на это право.

За ответом на этот вопрос мы обратились к Елене ЛЕНЬКО- 
ВОЙ. главному специалисту по контрольно-юридической работе 
Ленинского отдела занятости. И вот что выяснили.

ПОГОДА
29—30 апреля по области 

ожидается переменная облач­
ность. 29 апреля без осадков, 
30 — местами небольшой 
дождь. Ветер западный, 3—8 
метров в секунду.

Температура воздуха: ночью 
+2-|-7. в горных районах до 
двух градусов ниже нуля, 
днем +11 + 16.

* Ситуация

ТЕЛЕЭКРАНЫ НЕ ПОГАСНУТ. ПОКА

Рис. Вячеслава ШИЛОВА.

В конце минувшей недели 
газета «Рабочая трибуна» со­
общила, что, по данным коор­
динационного (з недалеком 
прошлом — забастовочного) 
комитета связистов, остановле­
ны радиоцентры в Южно-Са­
халинске, Петропавловске- 
Камчатском, Владивостоке, 
Хабаровске, в других городах 
России. На грани остановки 
находятся технические средст­
ва телевидения. Причина — 
финансовый кризис предприя­
тий, обслуживающих инфор­
мационное пространство стра­
ны. В случае непогашения те­
лерадиокомпаниями задолжен­
ности связисты грозят прекра­
тить с 1 мая распространение 
ряда передач, — пишет «Ра­
бочая трибуна».

В нынешнем году на первый 
день мая выпадают сразу две 
красные даты — праздник 
весны и труда и Пасха. Ра­
зумеется, остаться в этот день 
без телевизионных и радио­
передач — перспектива без­
радостная. Чтобы прояснить 
ситуацию, мы встретились с 
заместителем начальника 
Свердловского областного ра­
диотелевизионного передаю­
щего центра (ОРТПЦ) Н. Еро­
феевым.

— Жители Свердловской об­
ласти могут не волноваться:

и первого, и второго, и, ко­
нечно, девятого мая мы рабо­
тать будем,— успокоил Нико­
лай Александрович.— Несмо­
тря на критическое финансо­
вое положение, работники 
центра отлично понимают, что 
праздники — не время для 
выяснения отношений. Тем бо­
лее что ни телезрители, ни 
радиослушатели в наших бе­
дах не виноваты...

Напомню нашим читателям, 
что ОРТПЦ обеспечивает тран­
сляцию всех телевизионных и 
радиопрограмм на территории 
Свердловской области, а так' 
же бесперебойную работу 
междугородной радиорелей­
ной телефонной связи. Не хо­
чу никого пугать — от ульти­
матумов и разного рода тре­
бований мы настолько уста­
ли, что предпочитаем их по­
просту не замечать, но ситу­
ация действительно критиче­
ская: государственные теле­
радиокомпании «Останкино» и 
ВГТРК задолжали 1,2 милли­
арда рублей. Столичные теле­
радиомонстры рассчитываться 
не спешат. Хотя и их можно 
понять: государство не финан­
сирует государственное же те­
левидение и радиовещание. 
Ситуация парадоксальная, не 
правда ли?

Конечно, работники област­

ного передающего центра мо­
гут «войти в положение» дол­
жников — волей-неволей при­
ходится это делать, но ведь 
деньги с неба не упадут. Ме­
жду тем, сам ОРТПЦ ходит в 
должниках перед энергети­
ками. Нет денег на зарплату, 
на поддержание в рабочем со­
стоянии технических средств 
— кстати, передатчики рабо­
тают на пределе, а еще надо 
на что-то приобретать уголь и 
бензин, рассчитываться за ре­
монт жилья и эксплуатацию 
дорог... Даже если сегодня- 
завтра связисты смогут выкру­
титься, то никаких гарантий, 
что им удастся сделать это и 
послезавтра, нет. В один пре­
красный день мы можем ос­
таться без телевидения, радио, 
междугородной телефонной 
связи.

— Администрация области 
всеми силами старается нам 
помогать,— говорит Н. Еро­
феев.— Из местного бюджета 
выделена крупная сумма на 
погашение наших долгов. Но 
ведь это не выход — брать 
деньги, которые могли бы 
пойти, скажем, на нужды со­
циально незащищенных слоев 
населения. Связь должна 
финансироваться ’ федераль­
ными органами.

С марта не получали зар­

плату работники всех подраз­
делений радиопередающего 
центра. На фоне многомесяч­
ных задержек выдачи денег 
на других предприятиях ситу­
ацию в ОРТПЦ можно было бы 
назвать благополучной, но...

В прошедший четверг у Н. 
Ерофеева состоялся разговор 
с начальниками цехов и стан­
ций ОРТПЦ из Артемовского, 
Нижних Серег, поселков Азан­
ка и Баранча, других населен­
ных пунктов области. Все они 
в один голос заявили: «Даль­
ше так жить невозможно». У 
людей нет денег даже на са­
мое необходимое. Подыскива­
ют другую работу лучшие спе­
циалисты...

Будем надеяться, что до 
крайних мер — прекращения 
телерадиотрансляций и отк­
лючения радиорелейной теле­
фонной связи — дело не дой­
дет. Хочется верить, что проб­
лему удастся решить цивили­
зованными методами. А пока 
поблагодарим сотрудников пе­
редающего центра за стой­
кость и мужество, за то, что 
в праздник у нас будет воз­
можность отдохнуть у экрана 
телевизора, удобно располо­
жившись в кресле с чашкой 
чая в руке.

О. ВЛАСОВ.

Безработными признаются 
трудоспособные граждане, ко­
торые не имеют работы и за­
работка, зарегистрированные 
в службе занятости в целях 
поиска подходящей работы и 
готовые приступить к ней 
(статья 3 Закона РФ «О зня- 
тоёти населения в Российской 
Федерации» № 3307+ от 15 
июля 1992). А вот признавать 
вас безработным или не при­
знавать, решает районная ко­
миссия отдела занятости по 
месту вашей прописки в тече­
ние 11 дней с момента поста­
новки вас на учет в органах 
занятости. Туда могут обра­
титься все те, кто не имеет 
работы, но кому уже испол­
нилось 16 лет (к пенсионерам 
вышесказанное не относится).

Для того, чтобы вас поста­
вили на учет, необходимы сле­
дующие документы:

1) паспорт;
2) трудовая книжка;
3) документ об образова­

нии;
4) военный билет или при­

писное свидетельство;
5) справка из жилконторы 

(если есть иждивенцы до 16 
лет);

6) справка о заработной 
плате за два последних меся­
ца работы на последнем мес­
те работы;

7) заключение ВТЭК или 
ВКК (если на выполнение ка­
кой-либо работы есть ограни­
чения по состоянию здоровья).

Если вам нет шестнадцати 
лет или, в соответствии с пен­
сионным законодательством, 
вам назначена пенсия (кроме 
граждан, получающих ее по 
инвалидности 11! группы), или 
вы в течение .10 дней со дня 
обращения в службу занято­
сти отказались от двух вари­
антов подходящей работы — 
в таком случае безработным 
вас не признают. Это произой­
дет также, если вы — впер­
вые ищущие работу и не име­
ющие профессии — два раза 
отказались от получения про­
фессиональной подготовки или 
от предложенной оплачиваемой 
работы, включая работу вре­
менного характера.

На «звание» безработного не 
могут претендовать также те, 
кто:

— работает по найму;
— временно не работает 

в связи с нетрудоспособностью, 
отпуском, повышением квали­
фикации;

— самостоятельно обеспечи­
вает себя работой;

— избран, назначен или ут­
вержден на оплачиваемую дол­
жность;

— проходит службу в во­
оруженных силах, органах го­
сударственной безопасности и 
внутренних дел;

— трудоспособные гражда­
не, обучающиеся в школах, 
ПТУ, техникумах, вузах, а 
также обучаюгцися по направ­
лению органов занятости.

Люди, относящиеся к выше­
указанным категориям, счита­
ются занятыми гражданами.

Итак, вас признали безра­
ботным, и вы имеете полное

право получать пособие. Каков 
же его размер?

Если в течение 12 месяцев, 
предшествующих началу без­
работицы. вы имели оплачива­
емую работу не менее 12 ка­
лендарных недель на услови­
ях полного или неполного ра-■ 
бочего дня (недели) с пере­
счетом на 12 календарных не- . 
дель с полным рабочим днём 
(неделей), то согласно статье 
53 Закона РФ «О занятости 
населения в РФ», пособие по 
безработице безработным граж­
данам (включая инвалидов 111 
группы), уволенным на любых 
основаниях, устанавливается в 
процентном отношении к сред 
нему заработку, нечисленному 
за последние два месяца на 
последнем месте работы.

Во всех других случаях, в 
том числе гражданам, ищущим 
работу впервые, пособие уста­
навливается в размере мини­
мальной оплаты труда.

Если вы — безработный,, и 
плюс к этому, в вашей семье 
есть нетрудоспособные ижди­
венцы, то размер пособия уве­
личивается на 10 процентов за 
каждого иждивенца. При этом 
его максимальный размер не 
должен превышать среднего 
заработка, получаемого на по­
следнем месте работы.

В соответствии со статьей 
36 вышеуказанного закона, по­
собие начисляется с момента 
вашей регистрации в службе 
занятости в качестве лица, 
ищущего работу, и до решения 
вопроса о вашем трудоустрой­
стве. Но срок его выплаты не 
должен превышать 12 месяцев 
(для лиц предпенсионного воз­
раста — 24 месяца).

А размеры пособия следую­
щие:

1) первые три месяца — 75 
процентов среднемесячного за­
работка на последнем месте 
работы;.

2) следующие четыре меся­
ца — 60 процентов;

3) оставшееся время — 45 
процентов.

Но во всех случаях размер 
должен быть не ниже мини­
мального заработка, установ­
ленного законодательством 
РФ. и не выше среднего зара­
ботка по Свердловской обла­
сти.

Если вы впервые ищете ра­
боту или хотите возобновить 
трудовую деятельность после 
длительного (более года) пере­
рыва, а также если вас уво­
лили на каком-либо основании, 
но во всех этих случаях вы не 
имели оплачиваемой работы 
12 недель в течение 12 меся­
цев, предшествующих началу 
безработицы, вам выплатят 
пособие, по размеру равное 
установленной законом мини­
мальной месячной оплате тру­
да.

Как только районная комис­
сия признает в вашем лице 
действительно беаработного 
гражданина, вам откроют счет 
в банке, на который ежеме­
сячно будет поступать поло­
женная вам сумма. И в лю­
бое удобное для вас время 
вы сможете снять эти деньги 
в ближайшем отделении Сбер­
банка.

Ответ подготовила 
3. ТОРГУШИНА.
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HACMFHM *
стране восходящего рынка • Система, за которой будущее

Постановлением правительства РСФСР от 
25.11.91 г. № 20 утверждено Положение о 
Российской транспортной инспекции. при­

званной обеспечить создание условий для 
нормального функционирования рынка тран­
спортных услуг защиту интересов населения 
и потребителей транспортной продукции, а 
также пользователей путями сообщения.

Постановлением главы администрации 
Свердловской области от 28.01.92 г. № 26 
введено лицензирование автомобильного 
транспорта на территории области и возло­
жено его проведение на областное отделение 
Российской транспортной инспекции.

НА ВСЕ НУЖНА ЛИЦЕНЗИЯ

...и помыслить, для ЧЕГО ЖИВЕМ
Что такое рынок? Именно с 

этого вопроса начался мой 
разговор с начальником Све­
рдловского областного отде­

ления Российской транспортной 
инспекции Виктором Евгенье­
вичем Бабкиным.

— Да, именно рынок опреде­
ляет сегодня нашу жизнь. И 
не только определяет, но и 
руководит ей. Но вот руково- 
дитель-то из него никудышный 
вышел. Куча помощников по­
надобилась, чтобы хоть как- 
то упорядочить созданный им 
хаос Одним из таких помощ­
ников и стала транспортная 
инспекция.

Многие спрашивают, зачем 
нужна транспортная инспек­
ция, если уже столько лет 
существует ГАИ? Но автоинс­
пекция занимается исключи­
тельно безопасностью движе­
ния, а транспортная инспекция 
выполняет задачи более мас­
штабные: курирование органи­
заций, занимающихся транс­
портными перевозками, ли- 
цензироэание этих организа­
ций и отслеживание их рабо­
ты. Но самое главное (а то у 
вас, наверное, уже сложилось 

впечатление, что РТИ — жут­
ко борюкратическая система, 
выкачивающая деньги из «бед­
ных коммерсантов») — транс­
портная инспекция обязана 
делать — и делает — все, чтобы 
жизнь пассажиров и других 
потребителей «транспортной 
продукции» стала легче.

Активную деятельность об­
ластное отделение РТИ нача­
ло в 1992 году. Сейчас у ин­
спекции 8 тысяч клиентов, ко­
торые занимаются перевозка­
ми. Причем не только по об­
ласти и городу, но и между­
народными (5600 автомашин), 
и по России (около 17 тысяч 
машин). Всем им выданы ли­
цензии и лицензионные кар­
точки. Кстати, по новым пра­
вилам без лицензий и без кар­
точек заниматься перевозка­
ми нельзя. А за работу без 
последних, а также за несоб­
людение зоны действия лицен­
зий, небезопасность движе­
ния, несоблюдение прав пот­
ребителей и экологических 
требований к транспортным 
организациям могут приме­
няться меры: лишение лицен­
зий, административные взыс­

кания и просто штрафы. Ну 
что, страшно? Нет1? Поехали 
дальше.

Сейчас транспортная инс­
пекция лицензирует еще и 
дорожно - хозяйственное иму­
щество, и строительство до­
рог. А в будущем возможно 
и лицензирование заправок и 
автосервисов. Ведь сейчас аб­
солютно не понятно, право­
мерно или нет работники ав­
тосервисов вэымают плату за 
свои услуги.

А помните, как в некоторых 
городах области отменяли 
плату за проезд в обществен­
ном транспорте? Помните? А 
знаете ли вы, что в скором 
времени у «транспортников» 
не осталось денег. Вроде бы 
и цена билета — сущие копей­
ки, а в конечном итоге без 
них, как без воды,— и не ту- 
ды и не сюды. Билетное хо­
зяйство также в ведомстве 
Российской транспортной ин­
спекции.

Осталось лишь добавить, 
что у областного отделения 
РТИ 22 филиала, связанных 
между собой единой компью­
терной сетью.

М. БАТУРИН.

Здравствуйте, все, кто чита­
ет эти строки. Пользуюсь га­
зетой, так как не в силах вы­
полнить все просьбы желаю­
щих узнать, как я, клиничес­
кий провизор, бактериолог, фи­
тотерапевт и преподаватель 
медучилища, нашла время по­
нять систему естественного оз­
доровления П. К. Иванова и 
заниматься по ней.

Моя жизнь разделилась на 
большие части. До знакомст­
ва с правилами «Детки» — и 
жизнь уже с ними.

Важна твоя реакция на пра­
вила «Детки», цели, к которым 
стремишься в этот момент,— то 
есть то, чего ищешь. Так вот. 
В декабре 1989 года в «Физ­
культуре и спорте» мне посча­
стливилось узнать о них. Пер­
вые мои следования правилам 
были основаны только на си­
ле воли. Но солнышко, засве­
тившееся в моей душе после 
принятия этих правил, звало 
работать и работать над со­
бой. Цель эта была — помочь 
людям.

Работая на Севере, выявляя 
дисбактериоз у больных, я пре­
красно знала ассортимент ап­
тек. Получалось, что рекомен­
довать для лечения нечего. А 
дисбактериоз — бич любой 
зоны бывшего Союза, и вся па­
тология развивается именно 
через его прогресс. Меня пре­
следовал вопрос: чем помочь 
врачу и больному? Решила на­
чать с себя.

Помню, как первый раз сто­
яла на Снегу две минуты. Я 
не боялась, что простыну. Я 
вообще не понимала, как мо­
жно на нем стоять: жжет но- 
ги-то! Ведь нигде я до этого 
не прочла: потерпи, дай не­
нужной энергии уйти через 
подошвы, потом будет легче 
это переносить. В душе я Сто­
яла под струей холодной во­
ды, сжав зубы. Никто ж мне 
не подсказал, что это значит 
тянуть кота за хвост. Что ну­
жно иначе: выльешь ведро во­
ды на себя резко и скоро и 
замрешь. Прислушаешься к 
себе. Как прилив жара пошел 
ко всем органам. Идет великая 
работа внутри тебя, разруша­
ются шлаки, больные клетки, 
их потом останется только 
вывести отказом от пищи. 42 
часа голодного терпения были 
— до потемнения в глазах, до 
головной боли. Откуда ж мне 
было знать, что пиша — толь­
ко один из 15 видов получе­
ния энергии, кто ж этому учил 
в институте?

Мне и сейчас пришлось про­
вести по этому поводу лекцию 
ученым Волгоградского инсти­
тута повышения квалификации 
врачей на кафедреб клиничес­
кой фармакологии. Теперь этот 
день терпения я провожу на 
природе, беру энергию через 
глаза и кожу от воды, ласа, 
земли и — проглатывая воз­
дух. Оказывается, в нашем ки­
шечнике есть азотфнксирующие 

бактерии, которые построят 
белок и без мяса трупа живот­
ного, за которым мы бьемся 
в очередях!

Как-то весной, когда встал 
вопрос о том, кого от медиков 
послать на научно - практиче­
скую конференцию в Казань, 
ехать пожелали многие. Но 
особенность нашей системы в 
том, что едет тот, кто больше 
сможет «привезти» обратно. 
Да, действительно, огромная 
ответственность большим, но 
приятным грузом, лежит с то­
го времени на моих плечах. 
Переписка со всеми областя­
ми, много лекций, где бы ты 
ни был. Система-то нужна 
всем!

Жила я в Казани у «мор­
жа» Таи Белозеровой. И фи­
гура у нее — как у девочки- 
подростка, и удивительнейшее 
спокойствие, и бескорыстность! 
Но главное было, когда она 
подняла меня в пять утра и 
привела босиком, полуразде­
тую', к реке Казанке.

— Прими мою гостью с Се­
вера, расскажи ей свои тай­
ны! — Голос лился мягко и 

, плавно. Встает зорюшка, ры­
баки одеты в плащи и огром­
ные сапоги, а мы входим в во- 
ДУ-

Тая говорит:
— Надо чуть-чуть потерпеть, 

подождать.
Мое тело натыкается на мил­

лион льдинок. Но это раздра­

жение не холодом, а энерги­
ей воды: рецепторы кожи взя­
лись за работу. Вода — бес­
платный иглотерапевт. Сколь­
ко игл может поставить спе­
циалист и принесет ли он поль­
зу? А вы никогда не задумы­
вались о том ■— а если этот 
человек обладает низким энер­
гетическим уровнем? Тогда че­
рез проводник • иголку уйдет 
оставшаяся в вас энергия. А 
болезнь — и есть недостаток 
энергии. И наоборот; добрый 
доктор возьмет все на себя. 
Частенько этого иглотерапев­
ты и сами не знают. Поэтому 
имейте в виду; самому над со­
бой работать надо! Не дове­
ряйтесь первому встречному.

Система — это бесплатная 
школа обаяния. Люди тянутся 
к тебе, как иголки к магниту. 
Вот какая нужна медицина 
сегодня!

Следите за своей реакци­
ей на эти строки. Если вы ищи­
те. то сейчас в вас проснется 
огромный интерес, желание 
войти в систему. Берегите эту 
искорку мысли. Из нее возго­
рится пламя. Значит, вы созре­
ли для дела. Дальше ваше те­
ло — ваше дело. На первое 
место поставьте раскрытие ду-

। людям. Гимн, с которым 
щ расстаюсь нигде. А если 
го надо, постоянно проси­

те Учителя, будьте с ним. И 
он поможет в любом деле. Не 
забывайте, что надо потерпеть, 
когда на тебя кричат, попро­

сить у него прощения вслух. 
Надо почувствовать, что ты 
никого не выше. Что вокруг 
все живое. Ведь у любого де­
ревца и травинки есть такая 
же, как и у тебя, нервная си­
стема. Не стесняйся здоро­
ваться ■— этим защитить себя 
от любой плохой в энергети­
ческом плане встречи. Выкинь 
из головы страх. Его языч 
не дает выздороветь до кон­
ца вашему ребенку, не держит 
около вас любимого человека, 
роняет вас в глазах вашего 
начальника. Простите вашего 
несправедливого руководителя. 
Знайте, что он «в положении». 
Да, да: администратор — ми­
нистр ада. Поэтому любой пор­
тится на поприще «кресла». 
Если б он шел по системе, он 
бы выжил...

Хотите, чтобы все вокруг 
стали хорошими, — внушайте 
им это. Мысль очень сильна 
на фойе отказа от пищи. Так 
же с детьми. Думайте только 
хорошее о них, а требуйте на 
словах строго, но начиная не 
с команды, а с просьбы. Та­
кой уж закон природы: «Прось­
ба вперед».

Желаю всем людям найти 
время за день два раза по 
пять минут постоять, подняв 
глаза к небу, максимально 
расслабившись, помыслить, для 
чего живем.

С глубокой любовью 
к каждому 

Н. МОКРОУСОВА.

За минувшие сутки в обла­
сти зарегистрировано 273 пре­
ступления, показатель прош­
лого года 329, по «горячим 
следам» раскрыто 96 преступ­
лений.

ЕКАТЕРИНБУРГ. 8 . апреля. < 
21.50 было совершено напа­
дение на водителя товарище-, 
ства «Кедр». Это произошло 
у дома № 29 по улице Совет­
ской, когда злоумышленник, 
угрожая пистолетом, выдво­
рил из машины водителя 
ВАЗ-2105 и скрылся з ней.

В ходе розыскных мероприя­
тий сотрудники Кировского 
РОВД задержали 23-летнего 
безработного, который с 
8 апреля успел похитить еще 
один автомобиль при анало­
гичных .обстоятельствах. Оба 
автомобиля возвращены их 
владельцам.

КИРОВГРАД. 22 апреля в 
нижнем пруду города Верх­
него Тагила обнаружен труп

* Дожили...

ПОХОРОНЫ В КРЕДИТ
Похороны... в кредит теперь будут проводиться в Первоура­

льске. Организованный в городе «Ритуал-центр» должен пол­
ностью обеспечить комплекс организационных, ритуальных 
транспортных удобств, связанных с- обрядом погребения. Вско­
ре планируется открыть прощальный зал и построить кремато­
рий. «Похороны сейчас стоят чрезвычайно дорого, — говорит 
руководитель центра Нина Целовальникова. — Поэтому мы 
решили, что их надо проводит в кредит». 50-процснтные льготы 
предоставляются малоимущим, ветеранам, воинам-«афганцам» и 
инвалидам. _ ,

ЕВРОПЕЙСКО-АЗИАТСКИЕ НОВОСТИ.

* Пусть ваучер к златому штыку приравняют

Я ВОЛКОМ БЫ ВЫГРЫЗ ЗАВОДА КУСОК
Как? Вы до сих пор волком 

поглядываете в сторону свое­
го ваучера? Зря вы это, батень­
ка. Сами во всем виноваты. 
Пока народ к пролетарскому 
броневичку жался, вы, йаце- 
пив пенсне, все по митингам 
шастали. Вот и дошастались. 
На всех этих сборищах уйма 
людей, там не жди упитан­
ных дивидендов. Они. роди­
мые, покой любят и тех, кто 
в одиночку их подкараулива­
ет. А где массы народа, там 
лишь заговоры, кремлевские 
перевороты да босяцкие рево­
люции случаются.

К тому же на дивиденды 
особое чутье надобно иметь. 
Как у собаки.

Пролетарские массы куда со­
образительнее в ваучерных де­
лах оказались. Они мигом 
смекнули, что далеко не от ка­
ждого АО колбасный дух исхо­
дит. От большинства бумаж­
ным прахом за версту несет. 
А это труба. Я вам по секре­
ту скажу, что есть в родном 
Отечестве одно местечко, где 
пролетарские ваучеры до то- 

молодого мужчины. На трупе 
зафиксированы многочислен­
ные ножевые ранения. По по­
дозрению в совершении этого 
преступления задержаны два 
молодых человека без опре­
деленных занятий. Личность 
убитого пока установить не 
удалось.

ЕКАТЕРИНБУРГ. В обеден­
ный перерыв в магазин «Мо­
локо», который находится на 
улице Педагогической, вошли 
пятеро неизвестных. Угрожая 
продавцам предметами, похо­
жими на пистолеты, они по­
требовали деньги. Однако 
продавцы недавно сдали день­
ги. Убедившись, что денег нет, 
грабители скрылись. Никто из 
сотрудников торговли не по­
страдал. Возбуждено уголов­
ное дело.

С территории Уральского 
завода тяжелого машиностро­
ения на улице Машинострои­
телей','' 3 ' похищено "несколько' ■ 
листов никеля, общий вес ко­
торых 130 килограммов. За­
держан подозреваемый — 
рабочий этого же завода.

КАМЕНСК - УРАЛЬСКИЙ. В 
8.30 по телефону «02» в де­
журную часть от неизвестно­
го поступило сообщение, что 
в здании школы № 51 по ули­
це Победы, 60 заложено 
взрывное устройство. Еще до 
приезда следственно-опера­
тивной группы началась эва­
куация учащихся и персонала. 
Сотрудники милиции никаких 
взрывных устройств не обна­
ружили. После консультаций с 
департаментом образования 
занятия были продолжены.

Пресс-служба УВД
Свердловской области.

го ожирели, что к ним и под­
ступиться страшно. Но кто 
рискнул, тог сейчас эти самые 
дивиденды лопатой гребет. А 
они, окаянные, как назло, все 
не кончаются. Вы, конечно, 
ахнете, узнав, что это не ка­
кой-то пузатый буржуинский 
ЧИФ, а простой заводишко. Не 
свечной, правда, но дивиден­
ды выплавляет исправно. При­
том какие! Ключевской завод 
ферросплавов за 1993 Й год вы­
платил своим акционерам... 
500 процентов годовых. Были 
бы, наверное, все 750, да только 
завод начал отоваривать тру­
довой люд дивидендами лишь 
со второго квартала 1993-го. 
В 1994-м, по прогнозам за­
водских экономистов, будет 
еще больше. Главное, все без 
дураков. Закончился квартал, 
— отоваривайся дивидендами, 
сколько унести сможешь. Вро­
де бы все просто, а народ до­
волен. А все почему?-Потому, 
что гибко и творчески исполь­
зована вторая модель прива­
тизации.

Пикантность ситуации на 
Ключевском ферросплавном

ОТ «ПРИМЫ» до «сони»
Знаете ли вы, что в 

Екатеринбурге открылся 
новый магазин. торгую­
щий радиоаппаратурой и 
всеми прилагающимися 
компонентами? Да, от­
крылся недавно. И назы­
вается он коротко и ясно — 
«Радиотехника».

Решили и мы с фото­
графом побывать в атом 
заведении. Оказалось, что 
это не магазин, а новый 
филиал уже известного 
муниципального предпри­
ятия — техноторговый 
центр «Радиотехника». И 
филиал этот предполага­
ет не только торговлю 
радио- и видеоаппарату­
рой; в здании магазина 
начинает работу теле- 
ателье. создается компы, 
ютерный зал для дети­
шек.

— Предприятие изна­
чально убыточное, —вме­
сте с директором техно- 
центра И. Жуковой мы 
поднимаемся на второй 
этаж магазина.

— Ну почему же? Одно 
воемя такие залы обору­
довались чуть ла нс в

состоит в том, что завод нын­
че в глубочайшем кризисе. 
Если бы не господа капиталис­
ты «из-за бугра», давно бы по 
миру пошел уникальнейший 
завод, коих в мире всего-то 9 
штук. И то шесть из них уже 
разуверились в том, что смо­
гут «наварить свои капиталы» 
на ферросплавном промысле. 
А Двуреченский завод до сих 
пор дымит. Правда, объемы... 
За месяц лишь вагон ферро­
хрома наплавили. По прежним 
меркам — курам на смех. 
Раньше без ферросплавов не 
обходился ни ВПК, ни метал­
лургия. Теперь живут и в ус 
не дуют. Практически в 1994 
году завод работает лишь «иа 
загранку». Но и там спецме- 
талл Ключевского завода идет 
с трудом, ибо цены на него 
стали совсем мировые.

Нынче на заводе 260 «сверх- 
штатникрв». Законсервирован­
ных до лучших времен. Кра­
новщиц переводят в швеи, ме­
таллургов — в мраморный 
цех. Только бы занять народ. 
Предприятие — единственное

на весь рабочий поселок, до 
Екатеринбурга 50 верст с га­
ком. Вокруг лишь деревни, где 
особой безработицы пока нет, 
но и заработков тоже.

Впрочем, я несколько отвлек­
ся, забыв о главном герое — то­
варище ваучере. Ему-то как 
раз живется совсем неплохо. 
Он умудрился сигануть на не­
досягаемую для своих собрать­
ев высоту. За год на него на­
бежало около 50 тысяч целко­
вых. Чистоганом. Даже на бир­
жевом екатеринбургском рын­
ке ЦБ он с трудом дотягивает 
до половины этой стоимости...

Оказывается, все предельно 
просто. Если, конечно,, мозги 
у вас повернуты именно в ту 
сторону, где обыкновенная бу­
мага, правда, с клеймом ЦБ, 
обрастает ноликами и превра­
щается в «свободно конвер­
тируемый товар». Достаточно 
заглянуть в реестр акционеров 
— и все станет ясным. До сме­
шного простым и логичным. 
Команда генерального дирек­
тора еще на заре заводской 

приватизации взяла банков­
ский кредит и скупила по за­
крытой заводской подписке 
довольно толстый пакет акций 
своего АО. И теперь, получая 
невообразимые по уральским 
меркам (думаю, не только 
уральским) дивиденды, отправ­
ляет их на погашение креди­
та...

Так в нашем Отечестве ста­
новятся капиталистами. И од­
ним выстрелом убивается сра­
зу два зайца (хоть и жалко до 
слез зверушек). Народ актив­
но богатеет, хоть и не в столь 
массовом порядке, как при 
коммунистах. И при всяком 
удобном случае благодарит 
лично г-на Чубайса и своего 
«генерала». А значит, вы и ка­
лачом не заманите трудовой 
люд на уличные шествия, зд 
исключением, конечно, перво­
майских маевок. Во-вторых, 
кресло «генерального» застра­
ховано от нашествия чужаков. 
Пролетарские акции двуречен- 
ских заводчан вряд ли массо­
вым порядком хлынут на вто­
ричный рынок ЦБ. В самом

каждом кинотеатре.
— Это было раньше, а 

сейчас компьютерный зал 
невыгоден. Но, как гово­
рится, все для клиента...

Да это уж точно — все 
для клиента. Заходим в 
торговый зал, и «глаза 
разбегаются». На при­
лавках все: от батареек 
«Прима» и радиоприем­
ничка «Альпинист» до 
видеомагнитофонов и те­
левизоров крупнейших 
фирм мира. Но что боль­
ше всего поражает, так 
это цены: не хотелось бы 
повторять общеизвестную 
рекламу, но уж очень 
смешные цены.

— Да у нас многие, — 
говорит Ирина Валерьев­
на, — покупают по де­
шевке и продают потом 
порядка на два-три вы­
ше

Филиал только начина­
ет свою работу, и о нем 
еще мало кто знает. И 
мне просто хочется по­
желать: большому кораб­
лю — большого плава­
ния! М. БАТУРИН

Фото А. ТОКАРЕВА.

деле, лишь последний отще­
пенец и демократ станет ре­
зать курицу, несущую яйца, 
аккуратно завернутые в 50- 
тысячные купюры. Нет, что ни 
говорите, но в самом деле при­
ятно быть собственником на 
зависть всем голодным и от 
того злым интеллигентам. И 
пусть они -носятся со своим 
золотым пенсне. Зато у дву- 
реченского пролетариата вау­
чер золотой. Может, бросим и 
то, и другое на весы...

Впрочем, акциями не броса­
ются. Не дай бог, какой-то 
завистник ненапоком сглазит. 
Да вы напрасно стреляете гла­
зами в сторону АО «КЗФ». 
Уже все продано. В апреле 
уйдут «из-под молотка» и 
последние 5 процентов завод­
ских акций, оставленные за­
водом на «черный день». Ко­
нечно, по закрытой подписке. 
А вы лучше на «Мурзилку» 
подпишитесь. Говорят, тоже 
неплохое вложение капитала...

А. СТЕЦУН.
. Сысертский р-н.

Пресс-опрос

А КТО-ТО
ХОЧЕТ УМЕРЕТЬ...

Всеми любимый герой ми­
лой детской сказки Незнайка 
встретил однажды волшебни­
ка, который подарил ему вол­
шебную палочку, исполняющую 
все желания.

Мы предложили жителям 
Екатеринбурга на мгновение 
представить себя в роли это­
го забавного паренька, встре­
тившего мага. «ЧТО БЫ ВЫ У 
НЕГО ПОПРОСИЛИ?» — был 
наш вопрос.

Не будем делать глобаль­
ных выводов, но среди тех, с 
кем нам удалось пообщаться, 
царит огромный спрос на 
квартиры (что, в общем-то, 
понятно) и, как это ни стран­
но, на всеобщее благополучие. 
«Будут счастливы все — буду 
счастлив и я»,— формула, пре­
обладающая в ответах наших 
респондентов.

МОЛОДОЙ ЧЕЛОВЕК, 
СМОТРЯШИИ ВДАЛЬ:

— Попросил бы у него две 
вещи, очень нужные мне в 
будущем: квартиру и удачу в 
жизни. А все остальное при­
дет.

СМЕШНЫЕ ДЕВЧОНКИ 
С НЕСМЕШНЫМИ ЖЕЛА­
НИЯМИ:

— Пусть будет мир во всем 
мире — это большое желание 
для всех людей. А для себя— 
чуть-чуть поменьше: нужен 
спонсор для трехнедельной по­
ездки з Австрию на летнюю 
практику!

П Я Т Н АДДАТИЛЕТНИИ 
ИВАН;

— Хочу много денег, ‘чтоб 
тратить их на всякие удоволь­
ствия: жвачки, компьютеры, 
мороженое, «сникерсы»... Вот.

ПАЦАН. ПЕРЕБЕГАЮ­
ЩИЙ ДОРОГУ ПЕРЕД РЕЗ­
КО ЗАТОРМОЗИВШИМ «ЗА­
ПОРОЖЦЕМ»:

— Хочу умереть не муча­
ясь!.. (хорошо, что не было 
рядом волшебника).

ЛЮБОЗНАТЕЛЬНЫЙ НА­
ЛАДЧИК АВТОМАТИКИ:

— Хотелось бы поехать в 
кругосветное путешествие.

СТУДЕНТ. ТОЛЬКО ЧТО 
ПРОГУЛЯВШИЙ ЗАНЯТИЯ:

— Попросил бы у волшеб­
ника счастья для всех и кусо­
чек для себя.

— А как насчет материаль­
ных благ?

— Так ведь понятие «счастье» 
включает в себя все: и день­
ги, и квартиру, и здоровье, и 
любовь.

ПРОСТО ПОДРУЖКИ:
— Нужен мир на всей зем­

ле. Если всем будет хорошо, 
го и мы будем счастливы. А 
деньги—это не главное в жиз­
ни.

ДВОЕ ЖАЖДУЩИХ:
— Хочу женщину.
— (второй, подсказывая ше­

потом) Много женщин!
~ (первый, с энтузиазмом) 

Нет, одну, но чтоб всегда раз­
ная...

ЛЕДИ С АНГЕЛЬСКОЙ 
ДУШОЙ:

— Меня волнует духовное 
состояние нашего общества. 
Хотелось бы, чтоб волшебник 
решил эту проблему. Ну а 
для себя нужны средства для 
решения своих материальных 
проблем.

В народ ходила
3. ТОРГУШИНА.

Фото А. ТОКАРЕВА
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Отдел ведет
П. СТЕПАНОВ

ПОБЕДИТЕЛИ
Последнюю черту подведем под 

нашим «Новогодним конкурсом 
решений». Ответы нам известны, 
теперь о победителях конкурса.

Лучшие анализы выслали опыт­
ные Николай Аникин и Анатолий 
Селягин из Ирбита. Их ответы вы­
деляются полнотой, четкостью, ак­
куратностью изложения. «Испытал 
немало приятных минут. Весьма ори­
гинальна и остроумна подборка за­
даний. Спасибо за интересный кон­
курс!» (А.Селягин).

Хорошо управляли фигурами 
екатеринбуржцы Юрий Лялюшкин, 
Михаил Кормильцев и Леонид 
Урецкий. Отметим и удачное вы­
ступление нашего дебютанта Павла 
Белькова из Верхней Пышмы.

К решениям. В шуточных пози­
циях предлагались и другие пути: № 
1. Возвращаем слона е1 на «закон­
ное» место — попе d и 1. Ке!Х. 
«А». Для полной ясности в задании 
следует читать: «Добавить черную 
фигуру...» и т.д.

ЗАБАВЫ НОЗДРЕВА
Есть основания предполагать, что 

перед тем, как один из персонажей 
«Мертвых душ» — Ноздрев угово­
рил Чичикова сыграть партию в 
шашки, он, по замыслу писателя, 
должен был изумить партнера рас­
сказом о своих шахматных побе­
дах. Известный кудесник этюда и 
маститыйлитератор А.И.Г ербстман 
постарался представить себе этот 
замысел. Депо было примерно тан:

«Игрывал я и в шахматишки, 
друг мой Чичиков, — начал Нозд­
рев, опершись на шашечницу и сбив 
при этом несколько фигур наземь, 
—• блистал, так сказать. Вообрази 
только: этакий Париж — блеск, 
шум, красота, - одних балаганов, я 
думаю, за пятьсот, все так и вертит­
ся мельницею. Шампанского — 
океан! Я один, бывало, в продолже­
ние обеда семнадцать бутылок вы­
пью. Захожу однажды в ресторан­
чик — «Кафе де ла Режанс». Вижу: 
сидят французики за шашечница­
ми, потеют. — Дай, думаю, сыгра­
ну — хотя до тех пор, поверь, 
шахмат и в руки не брал. Сажусь за 
шашечницу, а против меня уселся 
щупленький такой, — еле-еле душа 
в теле, дуну — и нет вго!... Играю 
белыми, зажал другую парижскую 
знаменитость. Вот погляди:
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СЕГОДНЯ ДЛЯ ВАС:
è «РИХО» - штрих к портрету 

Презентация элитных вин
i Овощные консервы из Венгрии

Звоните:
Фирма «Брокус-ГТО» на рынке продовольствия появилась сравни­

тельно недавно. Но в определенных кругах она уже заработала 
репутацию надежного партнера. Особое внимание «Брокус-ГГО» уде­
ляет роботе с регионом. Говоря проще, их основные клиенты — фирмы 
и тресты из городов и поселков Свердловской области. Возможно, здесь 
сказывается относительная теснота продуктового сектора рынка горо­
да, хотя цены у «Брокусо» довольно низкие:

зеленый горошек 
лечо
кетчуп 
салаты

870 гр.
630 гр.
520 гр.
680 гр.

по 1780 
по 2120 
по 1810 
по 2120

рублей 
рублей 
рублей 
рублей

Ход белых
Мат могу единым ходом сде­

лать — превращу пешку Ъ7 в фер­
зя, а то и в ладью, и — готово! 
Сидит мой злодей ни жив ни мертв. 
«Ладно, — думаю, — припугнул, 
теперь изумлю». Мне, говорю, не 
по душе матами в один ход зани­
маться — в бирюльки, что ли, игра­
ем? А вот возьму да и заставлю — 
себя заматовать! — Как так — 
заставлю? — удивился партнер мой. 
— А если я не захочу? — Все равно 
— заставлю. —• Слово за слово — 
поспорили. Пятьдесят тысяч золо­
том тут же вынимаю из кармана, 
ставлю на кон. Волнение, понима­
ешь, невероятное. За кучами золо­
та шахмат не различишь. — Не 
более чем в четыре хода самому 
себе мат объявляю! — Раз: 1, 
Ь7—Ь8С! Двинет пешку, и мне — 
мат. Остается ему только: 1. КрЬЗ- 
Ь4 2. Ь7-Ь8Ф КрЬ4-д5 3. д7-д8Л! 
Обязательно в ладью, чтобы потом 
на 65 заслониться нечем было. 3... 
Крд545 4. (7-(8К! Тут королю его 
деваться некуда, пешкой обязан 
ходить. 4... д2-д1Ф (на вскрышку), 
и мат моему королю! Ну, тут, 
естественно, все в один голос: «Три­
умф! Триумф!» Подают кабриоле­
ты, фиакры разные, каких в мире 
никто не видывал. В передней ко­
ляске шахматную доску с заключи­
тельной позицией везут. В карете я 
восседаю — заднюю бричку довер­
ху золотом нагрузили, еле лошади 
тянут, — да лошади-то все голубой 
и розовой шерсти...»

Перу А.И.Гербстмана принад­
лежат занятные книги и многочис­
ленные статьи по шахматной ком­
позиции. Похождения Ноздрева 
замечены нами в его веселом сбор­
нике «Рассказы о белом слоне» 
(Москва, 1959 г.)

Кстати, о слонах. Вот еще две 
позиции с их участием. Попробуйте 
разобраться, в чем тут дело.

№ 22 И.СЕМЕНЕНКО 
1967г.

Мат в три хода 
№ 23. З.ПИГИТС 
1955 г.

Мат в три хода

Слоны, слоны... сегодня они глав­
ные герои.

55 - ОБЗОР
На рынке продовольствия в городе сосуществует сегодня порядка 

130 фирм, а около 40 из них считают этот вид деятельности основным. 
В основном, все они занимаются оптовой торговлей импортными 
продуктами. Розничная структура продовольственного рынка была 
сформирована во времена, которые сейчас принято называть 
застойными. Сегодня, если розничных точек где-то и не хватает, их с 
лихвой компенсируют коммерческие палатки в мини-рынках.

Крупные торговцы продовольствием в основном придерживаются 
следующей схемы: от зарубежного производителя товар поступает 
его представителю, как правило, в Москве. Там он проходит 
таможенную очистку и оттуда же расходится по всей России крупно­
оптовыми партиями. Покупатели, как вы понимаете, и есть наши 
фирмы. Далее эти компании выходят на розничных торговцев, либо 
но мелкооптовые фирмы, плотно работающие с розничной сетью.

Конкуренцию такой схеме сегодня составляет оптовый рынок, где 
розничный продавец сам приходит к мелкооптовому. Цены на таких 
рынках, как «Кировский», «Агрос» зачастую дешевле. Но-дешевизна 
эта происходит в основном из-за оптимизации системы налогообло­
жения, и потому носит временный характер.

К сожалению, мы не смогли предоставить информацию о произ­
водителях продовольствия, они пока не готовь, сотрудничать с нами. 
По той же причине нет материалов о продавцах свежих овощей и 
фруктов.

Перспектива развития «продовольственных» фирм, на наш взгляд, 
такая: со временем они выйдут на производителей с одной стороны 
и на розничную торговлю — с другой. На рынке останется порядка 
20-30 гигантов, а мелкие перекупщики будут вынуждены уйти с 
«продуктовой арены», либо влиться в инфраструктуру первых.

«ОДС СИГМА»: продукты из Европы

ФИРМА

Знакомьтесь:
Торговый дом «РИКО

Эта фирма торгует только оптом, и не важно, покупаете вы 2 машины 
товара или 2 коробки — цена не меняется. В такой ситуации приобре­
тать мелкие партии очень выгодно: соседи могут объединиться и купить 
на всех коробку зеленого горошка (8 банок) по ценам, которые 
значительно ниже розничных. Так же могут поступить и предприятия, 
желающие порадовать своих сотрудников недорогими консервирован­
ными овощами производства Венгрии, которые, кстати сказать, качес­
твеннее болгарских.

»Наряду с этими консервантами, «Брокус-LTD» предлагает 8 наимено­
ваний венгерских же соков, что в весеннюю авитаминозную пору очень 
актуально.

Телефон фирмы «Брокус-LTD»: 55-55-37
♦ ♦ ♦

Один из крупнейших поставщиков продуктов питания, фирма «Урал- 
Премьер», представляет:

1. Цитрусовый сок «Тампико», рекомендуемый медиками для эколо­
гически неблагоприятных районов. 1 л - 1450 руб. (партия от 2000 л).

2. Фрукты в арманьяке (ассорти в высокосортном коньяке). 0,76 л - 
25000 руб.

3. Французские конфеты «Boules Praline» с орехово-шоколадной 
начинкой. Упакованы в красивых коробкох, масса 1 кг. Цена - 8200 руб.

4. Продукция фирмы «Конфи» в ассортименте.
Спиртные напитки фирмы «SALUTE» — вермуты, ликеры, аперитивы, 

аморетто, бренди. . .
Фирма «Урал-Премьер» удостоена права эксклюзивного представи­

теля новой группы качественнейших напитков. О них мы также расска­
жем позже, а по всем интересующим вас. вопросам обращайтесь по 
телефоном (3432) 51-12-00, 51-19-34.

♦ ♦ ♦
Фирма «WHITEHOLL — URAL» представляет элитные спиртные напит­

ки европейского и американского производства: французские ликеры 
«Мари Бризар», коньяки «Камю», «Мартель» и другие, калифорнийские 
вина «Пол Массон», джин «Бифитор».

Продукция представлена в широком ассортименте: прайс-лист фир­
мы содержит около 200 наименований. Эти качественные напитки, 
известные во всем мире, можно купить в крупнейших универсамах 
города: в «Марии», в «Кировском» или на оптовом рынке «Агрос». На 
вопросы оптовых покупателей ответят в фирме WHITEHOLL — URAL» no 
телефоном 49-51-47, 49-51-69, 49-5V56.

За все сегодня приходится платить. И немало. Причем за простой, 
скажем, машины — это одно «немало». За простой же вагона нужно 
выложить четыре, а то й пять «немало». То есть много. Вот почему., 
погрузочно-разгрузочные работы так важны в продовольственном 
бизнесе. Организация выполнит вышеуказанные работы в любых объ­
емах, причем так быстро, как это возможно. Телефон 60-59-40.

Фирма «ЦДС Сигма» была ор­
ганизована весной 1993 года и 
изначально выбрала в качестве 
основного вида деятельности тор­
говлю продуктами питания. За один 
год она прошла путь от мелкооп­
товой структуры до крупной фир­
мы, сбытовая сеть которой охваты­
вает весь Уральский регион, что 
указывает на большой опыт и уме­
лую координацию действий компа­
нии.

Сегодня на складах фирмы мож­
но найти практически любые про­
дукты, среди них импортные соки, 
мясные и рыбные консервы, боль­
шое место в прайс-листе отведено 
спиртным напиткам. Кстати, о скла­
дах: их совокупная площадь дости­
гает 1000 кв. м, а обширные связи 
в городе позволяют «ЦДС Сигме» 
привлекать дополнительные склад­
ские помещения, как с холодиль­
ными установками и фиксирован­
ным температурным режимом, так 
и без них.

Казалось бы —■ процветающая 
компания, что еще можно.жепать? 
Оказывается, кое-что можно. Фир­
ма «ЦДС Сигма» не останавлива­
ется на достигнутом, сейчас она 
стремится предоставить своим кли­
ентам весь спектр услуг, связанных 
с торговлей продуктами питания: 
дастовкс товсра под конкретный 
заказ, гибкая система скидок при 
оплате, маркетинг и реклама про­
довольственных товаров, дистрибь­
юторские услуги, поиск иностран­
ных партнеров, транспортировка 
товаров клиентам. Тем, кто соби­
рается начать свой бизнес на рын­
ке продовольствия (прежде всего в 
городах области) просто необхо­
димо, на наш взгляд, познакомить­
ся с «ЦДС Сигма». Уже сегодня с 
ней успешно сотрудничают фирмы 
из Первоуральска,' Каменска- 
Уральского, Верхней и Нижней Сал- 
ды, Алапаевска и Нижней Туры. 
Причем объемы продаж достигли 
здесь значительных размеров.

цию», т.е. оплата за продукты взи- 
малась-не сразу (как, к примеру, 
на Кировском оптовом рынке), о 
через определенное время. Се­
годня своим постоянным покупате­
лям фирма поставляет товар толь­
ко на условии отсроченного пла­
тежа. До сих пор ни один клиент не 
высказал нареканий, вызванных 
такой системой торговли. Гаран­
тии же, требуемые «L1ДC Сигмой» 
при такой форме сотрудничества, 
без труда сможет предоставить 
даже физическое лицо.

Цены на продукты, указанные в 
прайс-листе, могут быть снижены в 
зависимости от партии или от вида 
товара, причем скидка достигает 
15%.

Все эти вопросы в фирме счита­
ют незначительными, т.е. при офор­
млении документов на их решение 
вы почти не потратите свое время.

Хотя «ЦДС Сигму» нельзя на­
звать крупным импортером, доля 
зарубежного' товара составляет 
около 90% от общего объема. 
Причин тому несколько, и прежде 
всего такая: руководство компа­
нии считает своей целью выход на 
рынок с качественными импортны­
ми продуктами, которые ест сред­
ний европеец, по ценам, доступ­
ным среднему россиянину. Россий­
ским же продуктам пока далеко до 
качества импортных, более того, 
считают сотрудники «ЦДС Сигма» 
— значительная часть отечествен­
ного продовольствия таит в себе 
опасность для здоровья. Случает­
ся такое, конечно, и с заграничным 
товаром, но не у «ЦДС Сигма» — 
все продукты здесь сертифициро­
ваны соответствующим образом.

На что жалуются крупноопто­
вые продавцы? Да практически ни 
на что, если не считать высоких 
банковских процентов по креди­
там, таможенных пошлин да несо­
вершенства системы нологообло-

Теперь несколько слов о мето- 
. дох работы фирмы .Сб своими мно­
гочисленными партнерами. «ЦЦС , , 
Сигма» одной из первых начала «Пульс цен».

жения. А в нашем государстве это 
— привычные любому бизнесмену 
мелочи. Телефоны фирмы «ЦДС 
Сигма» вы без труда найдете в 
популярном бизнес-справочнике

предоставлять товар «на реализа-

В конце прошлого года появился 
в Екатеринбурге дом. Торговый. 
Назвали его «Рико». Определяя для 
себя основной вид деятельности, 
учредители провели глобальное 
исследование и обнаружили, что на 
рынке города не хватает... продук­
тов питания. Дело не в том, конеч­
но же, что в декабре 1993 года нам 
нечего было есть. Просто создате­
ли «Рико» нашли продовольствен­
ную нишу, т.е. некоторые товары 
были представлены в небольшом 
объеме, некоторые в маленьком 
ассортименте, другие же не соот­
ветствовали общепринятым поня­
тиям о качестве. Эту-то нишу и 
решила занять новая компания. 
Причем сделала она это очень сво­
евременно: на сегодняшний день 
«продуктовым» бизнесом профес­
сионально занимается около 40 
фирм города, причем примерно 
треть из них — очень крупные 
структуры. В прошлом году их было 
всего порядка 20.

Сегодня торговый дом «Рико» 
уверен в том, что нашел свое мес­
то. Люди, которые здесь работа­
ют, просчитали все возможные 
варианты и направления развития 
своего бизнеса, и теперь они сле­
дят за выполнением правил игры, 
которые диктует им рынок. Коман­
да «Рико» — кто они?

люди
Штат торгового дома невелик 

— на данном этапе нет смысла 
держать большое количество со­
трудников. Но ни одна особенность 
в продовольственном секторе рын­
ка не оставлена ими без внимания. 
Почти все они имеют высшее или 
незаконченное высшее образова­
ние, а некоторые — и высшее 
экономическое.

Это и позволяет грамотно ре­
шать проблемы, нередко возника­
ющие в бизнесе.

— Мы понимаем, что мы не 
одни на рынке, — говорит Сергей 
Рожков, коммерческий директор 
фирмы, — что кругом — конку­
ренты, но мы не ориентированы на 
сиюминутную прибыль, хотя в бу­
дущем постараемся максимизиро­
вать ее. Сейчас мы хотим прибли­
зить наши товары к потребителю. 
Достигается это с помощью нашей 
сбытовой политики.

ПОЛИТИКА
Есть 3 основных направления 

сбыта, которые использует торго­
вый дом «Рико» для успешной дея­
тельности. Первое — достаточно 
традиционное — немедленная оп­
лата. Наличная или безналичная — 
как вам удобней. Второе тоже Из­
вестное — продажа с отсрочен­
ным платежом. Покупатель может 
взять товар на некоторое время,

скажем, на 10 дней, и только по 
истечении этого срока оплатить его. 
Довольно удобна эта схема для 
владельцев коммерческих палаток 
и мелких магазинов. Третье же 
направление встречается во взаи­
моотношениях продавец-покупа­
тель нечасто:»Рико» отдает вам 
свой товар на полную реализацию, 
не ограничивая строго время воз­
врата средств, но ограничивая тор­
говую наценку, скажем до 15%, 
Такой способ — просто находка 
для клиентов, которые не рискуют 
сразу покупать незнакомый товар. 
Кстати, о клиентах.

КЛИЕНТ
Основными покупателями у 

«Рико» можно назвать оптовиков, 
которые, впоследствии, распреде­
ляют мелкооптовые партии про­
дуктов среди розничных торгов­
цев. Но сотрудники фирмы и сами 
активно ищут покупателей среди 
розничных продавцов — чем мень­
ше посредников, тем ниже цены. 
За цепочкой этих посредников спе­
циалисты «Рико» стремятся уви­
деть конечного потребителя (то 
есть нас с вами). Ведь от того, 
насколько выгодными будут усло­
вия розничной сети для нас, в ко­
нечном итоге зависит и привлека­
тельность торгового ДОАА5 ДЛЯ ОП­
ТОВИКОВ,

Очень плотно сотрудничает 
фирма с розничными структурами 
в области: взяв на себя доставку, 
своевременно подвозит товар, ин­
кассирует выручку. «Рико» знают в 
Серове, Нижней Туре, Нижнем 
Тагиле, Первоуральске, Асбесте 
— практически по всей Свердловс­
кой области и даже за ее предела­
ми — в Курганской, Челябинской.

Формируется круг постоянных 
клиентов и инфраструктура сбыто­
вой сети. Тем, кто сотрудничает с 
торговым домом на постоянной 
основе, предоставляются сущес­
твенные льготы: форма, сроки, 
условия оплаты, ассортимент, тран­
спорт,

— К примеру, есть у нас посто­
янный клиент в Серове, — поясняет 
Сергей Рожков. — Мы заинтере­
сованы отдавать на реализацию как 
можно меньшие объемы товара — 
быстрее вернутся средства. Но что­
бы не гонять на далекое расстояние 
машину, мы отгружаем серовцам 
большую партию продуктов. Поте­
ряв, таким образом, на скорости 
обращения средств, мы создаем 
для партнера большую привлека­
тельность, тем самым «привязы­
вая» его к себе.

Некоторые фирмы — постоян­
ные клиенты — работают с торго­
вым домом «Рико». В режиме «то- 
0арнрло^редита<»Л;Т.е, с. переходя- 

ком задолженности. 
Поясню: фирма берет на реализат 
цию товар стоимостью 3

млн.рублей, Через некоторое вре­
мя отдает какую-то часть денег и 
снова берет товар. В любой день 
покупатель может быть должен 
торговому дому 3 млн. рублей, то, 
что выходит за эти лимиты, надо 
постепенно погашать. Таким обра­
зом, покупатель может, не вкла­
дывая ни рубля, работать на день­
гах т/д «Рико». Это позволяет парт­
нерам вести очень гибкую цено­
вую стратегию. Конечно же, такая 
схема приемлема только в работе 
с постоянными, дисциплинирован­
ными клиентами, которые всегда 
вовремя отвечают по своим обяза­
тельствам". Вообще, индивидуаль­
ный подход к клиенту очень харак­
терен для сотрудников фирмы. Если 
партнер «Рико» не смог, скажем, 
вовремя расплатиться по каким-то 
объективным причинам, то это не 
повод отказываться от него. Спе­
циалисты фирмы рассмотрят ситу­
ацию и предложат какие-то новые 
пути взаимодействия. Бережное от­
ношение к партнерам — неотъем­
лемое условие успешной деятель­
ности.

ТОВАР
Продукты, которые традицион­

но были на столе во все времена — 
специализация «Рико». Это овощ­
ные консервы, фруктовые компо­
ты, соки. Но особенность в предло­
жении этой фирмы все же присут­
ствует. Человек, пришедший в фир­
му, всегда имеет выбор. Хотите 
огурчики? Пожалуйста, выбирайте: 
болгарские, венгерские, а может, 
румынские? Не нравится объем 
банки? Возьмите поменьше. Надо 
больше? Есть и больше. Соки в 
городе сегодня преобладают вен­
герского -производства. У «Рико» 
же вы можете выбрать финские 
налитки. Хотите 20%? А может, 
50%? Желаете 100-процентный сок 
— и это имеется! А в перспективе 
намечается еще большее разнооб­
разие. Кстати, два слова о перспек­
тивах,

ПЕРСПЕКТИВА
Есть предприятие. Оно живет, 

дышит. Растет. Но не все в этой 
жизни устраивает сотрудников 
фирмы. Компания растет быстро. 
Пока. Но собирается расти еще 
быстрее. Правда, проблемами сво­
ими делятся в «Рико» неохотно. 
Понимают, чщ у всех их сегодня 
немало проблем. Понимают и ста­
раются уменьшить количество сво­
ими силами.

эпилог
На улице весна, но солнце палит 

по-июльски. В офисе «Рико» жар­
ко: кондиционеры не справляются 
с заданным объемом работ. Я пью 
сок. Сок от «Рико» . Утоляя жажду 
сокола, все здесь обретают жажду 
деятельности.

Если на классический во­
прос «С чего начинается те­
атр?» поклонники Мельпо­
мены однозначно отвечают: 
«Конечно, с вешалки», то 
вполне уместен идентичный 
вопрос к завсегдатаям читаль­
ных залов относительно 
обыкновенной городской 
библиотеки.

«С умной, дальновидной 
заведующей», — с уверен­
ностью ответят одни. «С лю­
бящих и знающих книгу биб­
лиотекарей», — справедливо 
заметят другие. «Безусловно, 
с библиотечного фонда», — 
не сомневаясь, скажут третьи.

А мы все же, нс мудрствуя 
лукаво, отреагируем конкрет­
ным ответом на конкретный 
вопрос: «Нет, друзья, библи­
отека всс-таки начинается с 
вывески на входе».

Так решил, вероятно, не я 
один, явившись однажды на 
Мамина-Сибиряка, 193, в 
библиотеку имени Некрасо­
ва. «Нс верь глазам своим», — 
воскликнул бы незабвенный 
Козьма Прутков, однако пе­
репутанный п атри от-ч и та- 
тель, обнаружив на месте пре­
жней «Некрасовки» вывеску

• НЕИЗМЕНИВШИЕ ДРУЗЬЯ...

НЕ ХЛЕБОМ ЕДИНЫМ
«Российско-американский 
гума н итарн ы й и н форма цион - 
ный центр» (РАГИН), не внял 
умному совету .и возопил: 
«Господи, и тут измена. И тут 
продались Америке». Число 
читателей резко пошло на 
убыль.

Впрочем, читатель, по мне­
нию заведующей библиотеч­
ным отделом информацион­
но-культурного центра Тать­
яны Андреевой был нс оди­
нок: прежняя заведующая 
библиотекой покинула рабо­
ту, вслед за ней ушло не- 
с кол ько к вал ифи ц ирова н н ых 
библиотекарей.

Именно кадровая пробле­
ма оказалась самой острой 
для вновь назначенной заве­
дующей.

Татьяна Юрьевна несколь­
ко раз подчеркнула, что ждет 
к себе на работу новое поко­
ление библиотечных работ­
ников. Не обязательно скулы- 
просветовским образованием.

Можно с филологическим, 
ж у р н а л и стс к и м дипломами. 
Интеллект -- необходимое 
условие для любого библио­
текаря, но недостаточное. 
Есть еще одно — наличие 
высокой культуры общения 
или. во всяком случае, жела­
ние ее приобрести.

На днях приходила жен­
щина лет 60. серенько оде­
тая, с потухшими глазами. 
«Вы простиге меня, — сказа­
ла она, обращаясь к библио­
текарю. — идти мне некуда, 
вот и пришла к вам. Тяжело 
на душе — умер муж, послед­
няя надежда и опора. Не сплю 
ночами, все думаю и думаю».

Как в таких случаях хотя 
бы ненадолго оторвать чело­
века от горя, скрасить его 
одиночество? Как ни стран­
но. обыкновенная книга по­
могает отвлечься.

— Многие считают, — 
включается в разГовор заве­
дующая информационно­

культурным центром Любовь 
Павловна Ледерер, — что в 
библиотеке работать очень 
просто: выдал книги, и дело с 
концом. Японцы говорят: 
«Человек, не имеющий улыб­
ки на лине, не имеет права 
открыть магазин». Улыбка на 
лице библиотекаря, умение 
сказать доброе слово — это 
половина успеха в нашей ра­
боте.

Второй половиной успеха 
Любовь Павловна считает со­
здание муниципальной ин­
формационной библиотечной 
системы (МИБС), которая 
объединила под своим нача­
лом тридцать городских биб­
лиотек, почти каждая имеет 
с во ю с п е и и а л и за ц и ю. Б и бл 11 - 
отека им. Чехова, располо­
женная в районе УПИ, полу­
чила. например, статус обра­
зовательного центра. Цент­
ром искусств стала библиоте­
ка им. Паустовского. «Нек­
расовке» с ее хоромами улыб-

нулось счастье «обвенчаться» 
с американцами, которые в 
качестве «свадебного» подар­
ка выделили 100 тысяч дол­
ларов для благоустройства. 
Самос современное библио­
течное оборудование, лите­
ратура на английском уже 
начинают поступать по адре­
су библиотеки.

Как выяснилось, Екате­
рин б у р гу б и б л и от е ч н о м у 
крупно повезло: мэр нашего 
города читающий человек, и 
это весьма благоприятно ска­
зывается на материальном 
положении библиотек. За 
последние полтора года биб­
лиотечные работники ни разу 
не получили зарплату с опоз­
данием.

р- Будете писать, — поп­
росили женщины. — обяза­
тельно напишите о председа­
теле государственного мало­
го предприятия «Уральская 
дубрава» Николас Андрееви­
че АрефьсВс. Это его забота­
ми мы всю зиму, в отличие от 
прежних лет, были с теплом. 
Крыша течет — к нему, по­
белка, покраска — гоже к 
нему. Он мог бы отказаться, 
мол, обращайтесь в свой

М И БС, по он этого не делает 
— понимает, что хоронить 
культуру преступно. Ее надо 
оставить детям, внукам...

Самый тяжелый рабочий 
день в библиотеке — воскре­
сенье. Удобство расположе­
ния, близость трамвайно­
троллейбусных магистралей, 
как магнитом, притягивает 
учащуюся публику в этот лень 
в «Некрасовку». В отличие от 
«Белинки». где в воскресенье 
самое настоящее столпотво­
рение да плюс чрезмерно дли­
тельная процедура получения 
литературы, тут нужную кни­
гу можно взять гораздо быст­
рее и проще.

Для вечно спешащего сту­
дента это идеальный вари­
ант. Только в апреле сюда 
записалось 2,5 тысячи новых 
читателей: студентов, учащих­
ся, школьников.

...Да, не хлебом единым 
жив человек. Есть у него иные, 
веками неутоленные потреб­
ности. Дай Бог их никогда не 
удовлетворить, не насытить, 
ибо тол ько это состоя । г не есть 
условие движения вперед.

Вначале было слово...
Евгений СУСЛ О В

Не так давно в продажу я 
поступила книга Семена 
Шмерлинга «Как я покушал­
ся на Сталина. Маленькие 
историй большой войны» 
(Екатеринбург, ТОО «Арго»). 
С виду она неказиста, как и 
большинство книжек наших 
местных писателей, вынуж­
денных теперь издаваться за 
собственный счет. Однако ее 
я прочитал, что называется, 
на одном дыхании.

«Про войну» интересно чи­
тать. Но тут — другой, даже 
неожиданный взгляд автора 
на войну. Через все истории 
лейтмотивом проходит идея 
человечности и доброты, рез­
ко контрастирующая с об­
щим жестоким фоном повес­
твования. Когда я обратил 
внимание автора на эту осо­
бенность, он ответил, что 
жестокость любой войны ни 
в какой мере не исключает, а 
напротив, подчеркивает за­
ложенную природой в чело­
веческий характер доброту, 
которая даже па войне очи­
щает душу от всего того, что 
может низвести человека до 
животного состояния.

На войне такой закон: чем 
добрее друг к другу люди в 
полку, тем доблестнее они 
сражаются па поле боя.

Автор сумел увидеть чело­
вечность лаже в самых, каза­
лось бы, неподходящих для 
нее «вместилищах». Вот за­
главный рассказ. Молодень­
кий лейтенант, проводя учеб­
ные занятия и не имея под 
рукой карты, вывел свою роту 
к Ближней даче Сталина. За 
такое не сносить бы головы 
ни лейтенанту, ни его стар­
шим начальникам — и все 
зависело от майора, возник­
шего как из-под земли с груп­
пой автоматчиков. Но, вид­
но, что-то и в душе этого 
майора шевельнулось живое 
во время объяснения с недо­
гадливым, но сумевшим даже 
в такой ситуации сохранить 
в себе чувство собственного 
достоинства, лейтенантом. 
Вопреки строжайшим ин­
струкциям (мы-то сейчас зна­
ем, каковы они были!) майор 
бросает с какой-то внутрен­
ней болью: «Уходи, уходи 
отсюда, лейтенант».

А вот перед нами грозный

• СОРОКОВЫЕ, РОКОВЫЕ...

ОЧИЩЕНИЕ ДУШИ
военачальник, прозванный 
Палкиным. Он только что 
сделал очередной разнос мо­
лодым необстрелянным бой­
цам: «Раззявились под но­
сом у противника! Бабы, вы, 
бабы, а не артиллеристы!..» 
Надо полагать, в жизни были 
выражения и похлеще. Но 
вдруг этот самый пугач-гене­
рал предстает перед нами в 
совершенно невообразимом 
виде: всхлипывая, даже ры­
дая, жалуется хозяевам хаты 
па непонимание со стороны 
подчиненных. «Я же их... я 
же их учу... учу! Уселись со 
штабными документами у от­
крытого окошка. На виду... 
И я же Палкин... («Плачу­
щий генерал».)

Герои книги Семена Шмер­
линга не только храбрые, без­
заветно преданные Родине 
воины. Каждый из них —это

еще и личность, нестандарт­
но мыслящая и способная 
совершать поступки, продик­
тованные ее собственным ра­
зумом.

Так, взводный полиглот, в 
прошлом учитель, прозван­
ный Эсперанто, открыто чи­
тает сброшенную с немецко­
го самолета листовку, пото­
му что ему «надо понять, что 
у фашистов за душой». Не 
приходится сомневаться, что 
через день-другой кто-нибудь 
сообщил бы об этом факте 
особисту. Но особист не ус­
пел: полиглот погиб в тот же 
день. -

Сам в прошлом боевой офи­
цер-артиллерист, не единож­
ды награжденный боевыми 
,орденами, Семен Шмерлинг 
рассказывает о войне без нос­
тальгического надрыва. Он 
не с чужих слов знает, что

такое не приукрашенная про­
пагандистским флером воина 
и что такое истинный геро­
изм. Он убежден, что каж­
дый, побывавший на этой 
войне в бою, вправе назы­
ваться ее Героем. Поэтому 
равно могут быть названы 
Героями войны и капитан 
Мельников, в предсмертный 
час озабоченный судьбой пап­
ки с чертежами зенитной ус­
тановки, и юный лейтенант 
Виктор, под огнем миноме­
тов вкладывавший в распо­
ротый живот капитана вы­
павшие внутренности («Ко­
бура»), и мальчик Слава, от­
правившийся со своей мамой, 
военным хирургом, на фронт 
(«Мальчик, приносящий уда­
чу»).

Совсем вроде бы лишена 
героического ореола фигура 
старшего лейтенанта, чуть 
было не потерявшего во вре­
мя бомбежки свою... бритву. 
Вот уж потеря! Ведь многие 
его товарищи во время этой 
страшной бомбежки лиши­
лись жизней, были искале­
чены, а тут — какая-то брит­
ва. А нет, где-то между стро-

ками явственно проходит 
мысль о том, что этот стар­
лей и сам может не дожить 
до завтрашнего дня — война 
есть война. Но сейчас, когда 
бомбежка кончилась, какая 
для него радость — отыскать 
на пожарище свой бритвен­
ный станочек, столь дорогой 
сердцу подарок матери, и уже 
в темноте, на ощупь, как де­
лал отец, побриться в свое 
удовольствие.

Порой и не требуется па­
норамных описаний знаме­
нитых сражений, с раскатис­
тым «ура» подымающихся в 
атаку бойцов, достаточно 
двух-трех буднично скупых 
фраз, вроде: «...Отгремел 
один бой, ведали другого. 
Полковые разведчики с зата­
енным ужасом, как и я, гля­
дели окрест. Еще не наступи­
ло время похоронных ко­
манд», — чтобы героика во­
йны предстала перед глазами 
со страниц книги во всем 
своем трагическом величии.

В. ТУ РУН ТА ЕВ 
писатель

Сегодня
АКАДЕМИЧЕСКИЙ ТЕАТР 

ДРАМЫ
Невеста из Парижа 

29.4 Деревья умирают стоя :

АКАДЕМИЧЕСКИЙ ТЕАТР 
МУЗКОМЕДИИ
Мадам Фавар 

29.4 Дамы и гусары

САЛЮТ (51-47-44)
Тяжелая цель. Двойняшки

СОВКИНО (51-06-21) 
Кибор-коп

ТЕМП (31-24-84) 
Испанская роза. 
Кровь за кровь

ОКТЯБРЬ (51-08-28) 
Новая программа 

американских 
стереофильмов: 
Франкенштейн.

Звездный патруль

СОВРЕМЕННИК (44-39-61) 
Дальше некуда

ЭКРАН (21-73-26) 
Финальный альянс.

. С 28.4 Самые 
сумасшедшие в мире 

пилоты

УРАЛ (53-38-79) 
Прощание.

Сны сладострастия

ЗАРЯ (34-76-33)
Горячие головы-2

ЗНАМЯ (31-14-75) 
Дальше некуда. Чистилище

СТРЕЛА (53 73-88) 
Сильнее дьявола

КОМСОМОЛЕЦ (23-22-81) 
Ночная погоня

ДРУЖБА (28-62-43)
11 дней, 11 ночей

АВИАТОР (26-62-77) 
По 27.4 Солдаты на отдыхе

ДКЖ (58-29-88) 
Крепкий орешек-2

ДК Горького (56-36-52) 
С 29.4 Горячие головы
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Валюта
Добрый день, господа валю- 

тодержатели. Курс доллара 
Московской межбанковской

долл., спрос — 37,95 млн. долл.,
в торгах приняли участие 
49 банков. Центробанк продал 

валютной биржи после ожи- 850 тыс. долл., чтобы закрыть
лаемого скачка приостановил- разницу спроса и предложе- 
ся — 1820 руб./долл. Предва- ния.
ригельная продажа-—37,1 млн. К1"" дойчмарки вырос на

6 рублевых пунктов и соста­
вил 1086 руб./ДМ.

В Екатеринбурге максималь­
ный курс покупки вчера со­
ставил 1828 руб./долл. (Курск- 
банк), минимальный курс про­
дажи — 1836 руб./долл. (СКБ-

банк). Дойчмарку по макси­
мальной пене 1090 руб./ДМ 
покупали Кубань-банк, Ореол- 
банк. Уралтрансбанк, прода­
вали по минимальной цепе 
1100 руб.ШМ (СКБ-банк).

В. ФАЙЗРАХМАНОВА.

КУРСЫ ОБМЕНА НАЛИЧНОЙ ВАЛЮТЫ
ЕКАТЕРИНБУРГ, 27.04.94 г. (по состоянию на 17 часов).

Банки
Телефоны для справок

Адреса 
обч“ниых пунктов Время работы доллара.

покупка

Котировки 
руб./долл. нем. марки , руб./DM 

продажапродажа покупка

УРАЛЬСКИЙ БАНК 
РЕКОНСТРУКЦИИ 
И РАЗВИТИЯ

24-50-66. 26-85-80 
22-23-41
23 00 66 
22-53-26 
(25) 23-20-24 
(250) 3-45-25

Куйбышева. 95 ' 9 — 16
Аэропорт «Кольцово» круглосуточно
(зал ожидания 2 » этаж)

Куйбышева, 38 9—17
(ресторан «Харбин») перерывы 13—14
Ясная, 38 (Аэрофлот) сб., вс. — выходные
Чайковского, 75
Нижний Тагил, Тимирязева, 25
Полевской. Ялуяина, 16

1822 1840 1085 1115

УРАЛ ВНЕШТОРГ­
БАНК 
57-38-75,. 29-75-02

Генеральская, 6
8 Марта, 66
(филиал «Зеленая рогпа»)

Пушкина, 5
БМТ («Спутник»)
Ленина, 43
(кинотеатр «Октябрь»)
Дзержинского. 2
(кинотеатр «Космос»)

Московская. 80а 
(филиал «Московская горка»)

8—18 (кр. вс.)
8.30—18 (пн,—пт.)
9—15 (сб., вс.)
10—15.30 (пер. 12—13) 

в сб. ло 14.30, вс.—вых. 
10—16.30 (пер. 12.30— 
13.30) в сб. до 13, 
вс. — вых.

10—17.30 (пн. — пт.)
10—16 (сб., вс.)

1820 1838,2 1080 1107

РИФЕЙ-БАНК

60-45-52
55-85-97

(25) 24-79-92

(25) 22 47-42

(292) 2-26-80

(3412) 23-20-02

Ленина, 56

Ленина. 48
(Центральный гастроном)
Мичурина, 49
(Гастроном № 19) 
пер. Переходный, 2 
(магазин «Успех»
Нижний Тагил, Газетная, 26
(Сберкасса)
Нижний Тагил, Газетная, 95

Первоуральск, Ленина, 31
(ФКБ «Рифей»)
Ижевск, Пушкинская, 270
(ФКБ «Рифей»)

9—16 (кр. сб. вс.) 
перерыв 13.15—14.15 
10—18 (кр. вс.) 
перерыв 13—14 
10—17.30
перерыв 13—14
10—18
перерыв 14—15
9 — 18 (кр. вс.) 
перерыв 13—14
9 — 18 (кр. вс.) 
перерыв 13—14 •
9 — 17 (кр. сб., вс.) 
перерыв 13—14 
10—17 (пн.—пт.) 
перерыв 13—14

1820
X

1850 — —

УРАЛКИБ-БАНК
37-89-94

51-09-07

Уральских рабочих, 35 
пл. Уралмаша 
(«Книжный мир») 
Малышева. 31А

9—14.30 (пер. 12—13).
11 — 18.30 (вг.—сб.) 
перерыв 14—15
9 — 12 (пн, —пт.)

1815 1838 1080 1125

КУБАНЬ-БАНК
53-33-66
51-01-44

К. Либкнехта, 48 
(ТЮЗ, служебный вход) 
Вайнера, 9А (гастроном)

10—18 (пн.—сб.)
11-16 (вс.)

10—17 (сб. — с 11)
11 — 15 (вс.)

1827 1837 1090 1110

ЮТА-БАНК
61-65-52
24-46-41

Декабристов, 14

Ленина, 97
(кинотеатр «Искра»)
Крауля, 63
(магазин «Стройматериалы»)

9—20 (пер. 13—14) 
без выходных
10—16 (кр. сб., вс.)
перерыв 13 —14
10—16 (кр. сб., вс.) 
перерыв 14—15

1825 1850 1080 1095

сегодня в фирме

УРФИН
аудиотехника высокого класса

аудиоцентры
Aiwa NSX-220
Aiwa NSX-320
Aiwa NSX-510 
Panasonic CH-11 
Panasonic CH-33
магнитолы
Sony CFS-470
Sony CFS-430 
Panasonic 430 
Aiwa CA WN 51

395 USD
435 USD
640 USD
458 USD
540 USD

154 USD
131 USD
90 USD

125 USD

Гарантия — 1 год на всю технику.
Оплата в рублях по курсу.
Пожалуйста, обращайтесь:

г. Екатеринбург, ул. Крылова, 2 (со двора) 
один квартал от Дворца молодежи в сторону ВИЗа.

Телефоны: 72-52-57. 72-61-50.
Полный прайс-лист по вторникам в газете <На смену!»

сита с«ген«гог
STENTOR Group Companies

ЧЕМОДАНЫ АТТАШЕ КЕЙСЫ 

рюкзаки ПОРТМОНЕ 
РЕМНИ ПАКЕТЫ Мелкий и Крупный Опт

23-60-79 (Ясная 1,кор.1,к.519)

ЛЮБЫЕ СУММЫ В ВАЛЮТЕ
по ГИБКОМУ КУРСУ

♦ БЫСТРО Филиал КУБАНЬ-БАН-
♦ КОНФИ Д ЕН ЦИ АЛЬ- КА

НО Тел.: 53-33-66
♦ УДОБНО Служебный вход ТЮЗя
♦ С РАЗРЕШЕНИЕМ (>'Л. К. Либкнехта, 48), 

НА ВЫВОЗ с Ю до 19 час., ежед.
Телефон: 53-33-66.

шиш 
МУЖСКИЕ 
ММ II WI11W ?кпкт« 
ЩТП/П ФУТБОЛКИ 
ИЛИйИ ТЕННИСКИ

ЦЕНИ, НА КОТОРЫХ МОЖНО ЗАРАБОТАТЬ
Телефоны 
(095) 932-0333 
(095) 932-4990

СсТЕНИрР*"
Телефоны 

(095) 932-0333 
(095) 932-4990

FTI МЕЖДУНАРОДНАЯ ТОРГОВЛЯ
1L1I И ФИНАНСЫ
У Полный комплекс финансовых услуг

(в т.ч. обналичивание, кредит под залог) _
4/ Создание офф-шорных компаний
J Открытие счетов в швейцарских банках I 
J Получение карточек VISA, American Express ® 
J Гражданства других государств

(095) 925-5439,924-2048,923-1469

ИЗГОТОВИМ ИЗДЕЛИЯ ИЗ ПОЛИЭТИЛЕНА 
ПОЛИСТИРОЛА, 

низкого или высокого давления,

а также ЛИТЬЕВЫЕ ПРЕСС-ФОРМЫ

по Вашей заявке.
Умеренные цены и короткие сроки ,—

Ваша прямая выгода.

Кроме того, реализуем

МАШИНЫ ДЛЯ СЧЕТА КУПЮР СДБ-З.ОЕ

Контактные телефоны: 510-979, 556-371.
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постоянно в продаже.

Телефон: 41-54-11.

• Внимание — распродажа! 
Растворимый кофе по ценам 
ниже среднерыночных. Форма 
оплаты — любая, возможны 
скидки. Тел.: 34-11-43, 34-63-58.

• Только у нас продаются 
знаменитые импортные ш/ма- 
шины, холодильники, .моро­
зильники, с/машины с гаран­
тией. Тел.: 2325-02 с 10 до 
19 час., без выходных.

• Проводим бесплатное ле­
чение алкоголизма, курения, 
ожирения, а также страха, ссор 
и других вредных привычек. 
Тел.: 60-79-42.

• Меняю дом в г. Верхо­
турье, 47 м2, участок 12 со­
ток, на дом ближе к Екате­
ринбургу, или продам. Теле­
фон: 24-93-80 (рабочий).

(Окончание. 
Начало в Не 78).

— Единственное неудоб­
ство моего положения — 
я работаю в области массо­
вой культуры. Значит, люди 
должны знать тебя в лицо, ре­
агировать, когда ты на публи­
ку выходишь. А для этого на­
до постоянно мелькать на 
Центральном телевидении.

— Это верно. Хотя если 
брать местную аудиторию — 
она сейчас и «4-й нанал» смот­
рит с не меньшим удовольст­
вием.

— Может быть. Но все рав­
но с точки зрения престижа— 
ЦТ есть ЦТ. Не случайно это 
стоит теперь немыслимых 
денег. Потому что психология 
такая: если появился в теле­
визоре — на сцену выходишь, 
уже имея какой-то аванс до­
верия.

Вот, скажем, был у нас кон­
церт в «Шахт-клубе». Выходит 
Кобзон Иосиф... Забыла отче­
ство,.. Почему-то все время 
«Виссарионович» в голову ле­
зет.

— Это интересная мысль Но 
не будем фиксироваться. «Выхо­
дит* — и что дальше?

— Дальше — встречают, как 
национального героя. А сле­
дом и других москвичей тоже, 
хотя исполнители достаточно 
слабые. А петом пошел блок, 
подготовленный нашей студи­
ей. Никто, конечно, не встал 
и не ушел, но я же вижу, что 
в глазах уже не тот огонек. 
Хотя наш материал был луч­
ше — и звук, и аранжировки, 
и песни. И при всем при том...

— «Гипноз популярности*.

— Конечно,— если их пес­
ни уже раз сто по ушам про­
ехались по радио. А нас по­
казывают и крутят мало — к 
нам и отношение, как к каким- 
то начинающим.

— Труднее завоевать зрите­
ля Тем более, что вы раздари­
ваете свои песни другим «звез­
дам*.

— Ну, и второй момент: ре­
пертуар. Одно дело — песни 
для студийной записи или для 
компании друзей. Другое де­
ло — выступать на концерте, 
в зале или на стадионе. Я не­
давно только это поняла, ко­
гда увидела, что возникает 
ролевой диссонанс, и теперь 
делаю поправку на ситуацию.

В той же Ялте успех был для 
меня полной неожиданностью. 
Я была страшно неопытна и 
очень волновалась.

— А казалось, что наоборот. 
Кроме того, родилась легенда, 
что вам Алла Борисовна помогла.

— До меня тоже эта леген­
да потом дошла. Я об этом по­
нятия не имела. Я же не зво­
нила и не спрашивала: «Алла 
Борисовна, а вы, правда, за 
меня словечко замолвили?»

— Скажите, Ольга, а «звез­
ды*, которые пользуются ва­
шим, как цы говорите, «музы­
кальным материалом*, хоть как-к 
то рассчитываются с вами? Или 
Оля — Золушка, а они снима­
ют сливки?

— Смотря как относиться. С 
одной сторонь^-то, что вы ска­
зали — чистая правда. С дру­
гой стороны — это совершен­
но нормальная ситуация для 
нашей страны. Как сказал один 
мой знакомый музыкант: весь 
наш шоу-бизнес — это сплош­
ной бандитизм.

Раньше бы я переживала: 
как так?! Меня отодвинули, я 
не получила положенных ди­
видендов! А кто у нас полу­
чает? Если интеллектуальный 
труд У нас вообще не котиру­
ется. Поэтому идеи — они ви­
тают в воздухе и присваива­
ются теми, кто половчее, они 
как бы ничьи. Хотя в божьем 
смысле они, наверное, и есть 
ничьи...

Ну и в-третьих, у меня нет 
даже просто агента по прода­
же моих песен, который бы 
защищал мои интересы. А са­
ма я этого делать не умею.

Между тем в Москве мно­
гие не прочь спеть мои пес­
ни. Скажем, дуэт «Академия», 
это мои друзья, они давно 
иа меня наседают. «Полиция 
нравов» хочет петь мои песни. 
Да, я за это ничего не полу­
чу. Вот и приходится выбирать: 
либо чтобы твои вещи звуча­
ли и жили,‘а ты будешь полу­
чать моральное удовлетворе­
ние, либо ты будешь сидеть 
на своем материале, как со­
бака на сене, но тогда твои 
песни неизбежно устареют и 
уйдут в небытие.

— И вы выбираете первый 
вариант.

— Сложно ответить. Это 
переплетается с интересами 
моей студии, и мое достояние 
— это и ее достояние. Пото­
му что пишусь я бесплатно, 
спонсоров у меня нет. А вза­
мен этого студия в отноше­
ниях с московской тусовкой 
распоряжается моими запися­
ми на основе своего рода бар­
тера. И в результате всем хо­
рошо. И мне тоже. Опосредо­
ванно.

— А менеджера у вас нет.
— Нет у меня его. У нас 

как то и кадров таких нет. В 
Москве они есть. А у нас — 
фабрика песен. Вот сейчас мы 
собираемся выпустить ком­
пакт-диск с моими песнями в 
исполнении «звезд». Три пес­
ни в интерпретации Аллы Пу­
гачевой, три — голосом Кри­
стины Орбакайте, плюс — 
«Академия» и «Полиция нра­
вов». Вот и наберется. Может 
быть, и заработать немного 
удастся.

А многие талантливые люди 
и этого не имеют. Пишут для

себя, для друзей.
— Они талантливее вас?
-— Один вообще есть гени­

альный.
— Кан хоть зовут-то?
— Мартиросов Степа. Я бо­

юсь его перехвалить, но он 
очень одаренный, однако со­
вершенно непробойный. Он 
умеет только петь и играть. И 
все. И об этом знает только 
горстка друзей. Им тоже ни­
кто не занимается.

— Оля, а в связи с тем, что 
вы от феминизма пришли к...

— Гармонизации!
— Вот именно. Так у вас те­

перь, что ли, изменится то­
нальность песен?

— Они уже стали другими. 
«Верь в меня, мой ангел», на­
пример.

— Ив этом заслуга вашего 
избранника!

— Я не могу так категори­
чно утверждать — Вселенная 
обидится!

— А!
— Я как-то видела переда­

чу, в ней была высказана та­
кая идея: если вас кто-то оби­
дел, не думайте, что это он

ние, что вы не интервью мне 
даете, а издеваетесь надо мной 
Рассказывайте анекдот. Только 
не длинный, мы уж и тан за­
болтались

— Коротенький, о «хорошем 
смысле слова». Знаете?

— Возможно. Но может быть, 
читатели не знают

— Человек перед сослужив­
цами ругает начальника: ((Ну 
и гад он у нас!» А когда об­
наруживает, что начальник 
стоит у него за спиной и слу­
шает, тут же добавляет: «Это 
я сказал в хорошем смысле 
слова».

Что касается авторитетов— 
раньше у меня были стойкие 
идеалы, а сейчас у меня раз­
мытые привязанности: у всех 
есть плюсы и минусы. У од­
них нравится аранжировка, у 
других — вокал.

Вот друзья моего мужа, 
они тоже художники, агитиро­
вали меня «Пинк Флойд» 
слушать. Это, мол, концепту­
альная музыка, а я отшучива­
лась: «Это для меня сложно, 
я по «Ласковому маю» прика-

• Штрихи к портрету

ОЛЬГА ЛЕБЕДЕВА:
ФАЗА СИНТЕЗА

— обидчик. Это Вселенная вас 
обидела этим человеком, его 
руками.

— Или ногами
— Да, это закон кармы. 

Если тебе в трамвае ногу от­
давили т- это тебе Вселенная 
наступила на ногу, чтобы ты 
о чем-то задумался.

— Вот оно что .
— Да. Поэтому я не хочу 

на избранника все заслуги 
возлагать — тогда на него 
Вселенная обрушится. Жалко 
же!

— А то!
— Вообще женщине нельзя 

слишком много думать о лю­
бимом, а то Вселенная оби­
дится и...

— И?
— И может забрать!
— Господи!
— Да, уберет фигуру то, на 

которую ты перенес ее сверх- 
значимость — чтобы ты про­
светлел разумом. Или если 
человек чересчур к имущест­
ву привязан — тоже обречен 
его потерять. Чем больше ко­
пит — тем больше теряет. 
Например, очень любит свою 
дачу, а она — сгорает.

— То есть надо меньше лю- 
бить?

— Любить надо, но надо 
осознавать, что твоя частная 
привязанность — растворена 
в чем-то общем, не надо фик­
сироваться на частном момен­
те. Иначе можно навлечь 
большой вред на себя и на 
близких — я это на практике 
проверила.

— Вам, Оля, надо не только 
с песнями, но и с проповедя­
ми выступать.

— А что? Многие из нас 
вполне могли бы быть психо­
логами с учетом качества под­
готовки специалистов в этой 
области у нас в стране. На 
этом уровне любому образо­
ванному человеку под силу 
заниматься психотерапией.

— Согласен. Хотя мы не­
сколько отвлеклись от музыки. 
У вас, кстати, есть ав . орите- 
ты в области эстрады? Или вы 
ни на кого не ориентируетесь, 
ни на кого не обращаете вни­
мания?

— Почему же — очень да­
же на них обращаю я внима­
ние, причем очень благоже­
лательное. В хорошем смысле 
слова. На эту тему есть анек­
дот.

— Меня не покидает ощуще-

лываюсь». Дала им послушать 
«Королеву красоты» Шатуно­
ва — и у нас вся компания за- 
любила эту песню.

—- А кроме «Ласкового мая*? 
Например, Кобзон. Или он «не 
мужчина* в ваших глазах?

— Нет, он мужчина, но не 
моего типа. Алла Борисовна— 
тоже настоящая, конечно, ар­
тистка, энергетика у нее мощ­
ная, сразу покоряет зал. Кри­
стина, дочка ее — тоже оча­
ровательное, я бы сказала, 
явление в нашем шоу-бизне­
се.

— Ее мама сделала?
—- Так, наверное, нельзя ска­

зать. Она сама большая тру­
женица, прекрасная танцов­
щица. И, конечно, ее сделало 
окружение: очень важно, сре­
ди кого человек растет — му­
зыка, информация, друзья, тот 
же Федор Бондарчук. Понят­
но, что общими усилиями они 
вполне могут создать ей кра­
сивый образ благодаря той 
прекрасной сёрии клипов, ко­
торые мы видели по ЦТ. 
Очень приятно смотреть! А у 
меня Федора Бондарчука ря­
дом нет. Хотя у нас с Кристи­
ной разные роли. Я — автор 
песен, у меня акцент на со­
держании, а она — чистая ис­
полнительница, у нее акцент 
на форме.

. — Вам этого не хватает?
— Всем чего-то не хватает. 

Я в свое время была в де­
прессии и,- заметьте, даже 
близка к суициду от осозна­
ния того, что мне никогда не 
стать такой, как Мадонна.

— Серьезно? Не понимаю. 
Эта женщина не в моем вкусе.

— Неважно. Но какой вло­
жен труд! Я пыталась научить­
ся двигаться и, когда поняла,
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что мне этого ни в жизнь не 
добиться, потому что я не 
смогу отказаться от курения, 
бегать по три часа и прочее, 
— я впала в депрессию: все 
кончено! Тепзрь-то я пони­
маю, что это была ложная по­
зиция .

— Когда пытаешься прыгнуть 
выше головы.

— Поэтому я не собираюсь 
догон,ять Кристину. Тем более, 
что это еще и упирается в 
создание видеоклипов, а сле­
довательно, — в технологиче­
скую и в материальную базу.

— А вообще вы, Оля, плодо­
витый автор? Много пишете? 
Быстро?

— Это по разному происхо­
дит. Иногда сыплется, как го­
рох, одна песня за другой А 
иногда и захочешь — ничего 
из себя не выдавишь. И я 
склоняюсь к тому, что в такие 
моменты и не надо ничего 
«выдавливать».

Петр Ильич Чайковский го­
ворил, что вдохновение само 
не прибежит, надо рано вста­
вать, много работать, и где-то 
между делом оно аккурат и 
придет. Но я так не считаю. 
Я считаю, -что нужно просто 
жить, и из ткани этой жизни 
само собой будет выкристал­
лизовываться то, что нужно. 
А если вдохновенье так и не 
придет — значит, и не надо.

А вообще у меня много на­
копилось нереализованного...

— Как это?
— Ну, на уровне идей, с 

недоделанными текстами или
аранжировками.

— Полуфабрикаты?
— Да... Потом я еще на за­

каз стала вещи делать, и не­
плохо, кстати, Получается.

— То есть для кого-то?
— Да. И быстро получает­

ся, обратите внимание. Недав­
но написала хорошее произве­
дение за 18 минут.

— И текст, и музыку?!
— Да. А что? Это ж не сим­

фония. Куплет-припев. Так что 
вот — я могу продавать вещи, 
желающие могут обращаться.

— Эти вещи хуже, чем те» 
что вы пишете для себя?

— Не то, что хуже — они 
просто другие. По смыслово­
му направлению. В авторских 
песнях я двигаю какую-то 
свою концепцию, а здесь — 
нет. Здесь просто развлека­
тельная, комфортная такая пе­
сня получается. Слова краси­
вые, все культурно.

— Понятно. Ну, и напосле­
док: канал у вас цель? Кроме 
«жить — чтобы жить», в духе 
того, как трава растет, ветер 
дует. Есть цель? Например — 
покорить мир

— Что значит «покорить»? 
А не значит ли «покорить мир» 
■— это «принять мир»? Вы ме­
ня на какие-то болевые уста-* 
новки подталкиваете.

— На насилие?
— Точно. Каждое сильное 

желание — вообще агрессив­
но. А полюбив мир, разве 
нельзя его покорить? Вот я 
недавно одну книжку прочи­
тала про сны. В ней родите- 
лям: рекомендуется разъяснять 
детям, как вести себя, когда 
снится что-то страшное; на 
вас нападает кто-то во сне — 
не надо сопротивляться и по­
беждать ни в коем случае. 
Надо расслабиться и полю­
бить. И ты будешь в порядке. 
Тебя никто не убьет.

А насчет «цели жизни» я бы 
сказала знаменитыми словами: 
«Мтобы не было мучительно 
стыдно за бесцельно прожи­
тые годы». Вы можете смеять­
ся, но в этих словах есть ре­
зон: оглянувшись назад, ты не 
должен увидеть там пустоту.

Должно быть чувство гар­
монии, наполненности. Вот я 
этого сейчас и добиваюсь. 
Причем в отношении каждого 
момента, а не только ради 
положительного итога у гробо­
вой доски. Если каждый мо­
мент будет наполнен — тогда 
и жизнь в целом состоится.

— И это получается?
— С перебоями. Иногда по­

лучается, иногда нет. И чтобы 
тем, кто рядом, было от те­
бя хорошо. Я понимаю, что 
это звучит не очень героично 
к вдохновляюще. Но это прав­
да. Даже если один момент 
наполненным получился — 
есть шанс, что это повторится. 
Конечно, и срывы бывают, и 
обессмысливание. Но главное 
— не паниковать, а продол­
жать движение в этом направ­
лении.

— Может быть, надо просто 
вернуться в детство?

— Вот вся молодежная ту­
совка вокруг Мартиросова как 
раз зациклена на этой фишке: 
что надо быть, как дети. Од­
нако ведь существует еще и 
куча социальных ролей. Вот 
как это объединить?

Но вообще признак то­
го, что ты живешь правильно, 
— это то, что тебе радостно. 
Если тебе нерадостно — зна­
чит, ты не прав. Помните афо­
ризм: «Юпитер, ты сердишь- 
ся — значит, ты не прав».

ПОСТСКРИПТУМ. Хотелось бы надеяться, что это ин­
тервью не только добавило штрихи к портрету Ольги Лебеде­
вой, но и вызвало желание у читателей задуматься над теми 
философскими категориями, над которыми мы почти не заду­
мываемся в повседневной гонке за эфемерными ценностями.

Может быть, этот разговор привлечет внимание к артистке и 
со стороны профессиональных режиссеров, которые помогли бы 
Лебедевой создать более эффектный и оригинальный сцениче­
ский образ. Кстати, скоро должен появиться первый видео­
клип с участием певицы, сделанный художником Андреем Зо­
лотухиным. Ясно, что этого мало, одна ласточка весну не дела­
ет. Опять же клип в наше инфляционное время — дело на­
кладное. Значит, нужна не только режиссерская фантазия, но 
и спонсор со вкусом. Я знаю, что такие меценаты в принципе в 
Екатеринбурге есть — не только богатые, но и интеллигентные 
люди, способные откликнуться в такой неординарной ситуации,

С. МАТЮХИН. Фото А. ПОРУБОВА — Ольга Лебедева.
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