
Светлана Добрынина, 
Свердловская область 

У
ральские фермеры 
предлагают запус-
тить в Свердловской 
области пилотный 
проект по ремонту 
сельскохозяйствен-
ной техники. Они уве-
рены: наработанный 
здесь опыт поможет 

решить проблему, общую для 
всех российских регионов.

О первом опыте уральцев по 
созданию вторичного рынка ком-
байнов «РГ» подробно рассказы-
вала в материале «Секонд-хенд 
выходит в поле» («Экономика 
Уральского округа» от 2 июня 
2022 года): нынешней весной на 
базе СПК «Уралагродонсервис» 
для фермера из Шалинского рай-
она Ивана Космана капитально 
отремонтировали комбайн 
1991 года выпуска. Приобрести 
новый даже по льготной цене не-
большому хозяйству не под силу, 
а модернизированная машина 
обошлась всего в 1,6 миллиона 
рублей. Как показала страда, ре-
шение себя оправдало: комбайн 
отработал отлично. 

Почти у половины уборочной 
техники в хозяйствах Среднего 
Урала (у 370 из 796 машин) уже 
истек срок амортизации, уста-
новленный производителем, — ей 
как минимум требуется капи-
тальный ремонт. Вот только вос-
станавливать «корабли полей» 
для большинства хозяйств, осо-
бенно мелких, проблематично: у 
них нет ни мастерских, ни опыт-
ных ремонтников, ни запчастей. 

По данным ученых Уральско-
го государственного аграрного 
университета, коэффициент 
охвата сельхозтехники капиталь-
ным ремонтом далек от нормы. 
Для тракторов он составляет все-
го 0,06 процента, для зерноубо-
рочных комбайнов — 0,14. По под-
счетам специалистов, для восста-
новления готовности парка к сле-
дующему сезону в области необ-
ходимо капитально отремонти-
ровать не менее полусотни трак-
торов и 18 комбайнов.

Расчет на то, что изношенную 
технику быстро заменит новая, 
не сработает: несмотря на меры 
господдержки, парк обновляется 
медленно. Самые масштабные 
приобретения аграрии области 
сделали в прошлом году, закупив 
44 единицы уборочной техники. 
Нынче планируется приобре-
сти 29. Ситуацию усугубил уход с 
рынка зарубежных производите-
лей, к тому же цены на отече-

ственную технику поднялись су-
щественно: если год назад  зерно-
уборочный комбайн популярной 
серии ростовского производства 
стоил 10 миллионов рублей, то 
сегодня — 15 миллионов в стан-
дартной комплектации.

— В этой ситуации необходимо 
развивать вторичный рынок, 
сформировать систему ремонт-
ных служб. Опыт эксплуатации 
техники, прошедшей ремонт и 
модернизацию, показывает вы-
сокую экономическую актив-
ность: возможно восстановить не 
менее 80 процентов ресурса ма-
шины, — уверен исполнительный 
директор ассоциации крестьян-

ских фермерских хозяйств и сель-
хозкооперативов региона Иван 
Сысолятин.

Несмотря на разницу в стои-
мости новой и отремонтирован-
ной машины, для запуска вторич-
ного рынка нужны серьезные 
вложения. По данным УрГАУ, сто-
имость кап ремонта трактора в 
среднем составляет 222,2 тысячи 
рублей, зерноуборочного ком-
байна — 356 тысяч. Если учесть 
количество требующей модерни-
зации техники, расчетная сумма 
получится серьезная — почти 18 
миллионов. Без поддержки со 
стороны региональных властей 
процесс не пойдет, опасаются 

крестьяне. В министерство АПК и 
потребительского рынка региона  
представители ассоциации пере-
дали предложения по запуску 
проекта и программы субсидиро-
вания ремонтных работ. 

В ответ им сообщили, что «го-
сударственной поддержкой  не 
предусмотрено  субсидирование 
из регионального бюджета при-
обретения сельхозтехники, быв-
шей в эксплуатации»: это нецеле-

сообразно. Также в официальном 
письме сказано, что «Росагроли-
зинг вышел с инициативой созда-
ния в регионах  специализиро-
ванных центров для обслужива-
ния и ремонта техники». В них 
планируется проводить не толь-
ко гарантийное обслуживание, 
но и прочий ремонт  машин. •

Евгений Китаев, 
«Российская газета»

Н
а Южном Урале планиру-
ют приобщить сельских 
предпринимателей к при-

обретению и откорму племенно-
го скота мясных пород. Так вла-
сти региона отреагировали на 
вступившие в силу поправки в 
закон о племенном животновод-
стве, который теперь позволяет 
фермерам и малым предприни-
мателям без образования юри-
дического лица заниматься раз-
ведением такого скота. 

— На протяжении последних 
лет наши предприятия обеспечи-
вают прирост производства мяса, 
укрепляя продовольственную 
безопасность. Курятиной и сви-
ниной мы обеспечены с профици-
том. Что касается мясного ското-
водства, сегодня отечественная 
племенная база представлена по-
пуляцией животных 12 специа-
лизированных мясных пород. 
Племенные стада мясного скота 
размещены в 58 субъектах РФ, — 
констатирует директор департа-
мента животноводства и племен-
ного дела Минсельхоза России 
Дмитрий Бутусов. 

По словам представителя ве-
домства, среди мясных пород 
выделяются герефорды. 11 про-
центов общероссийского пого-
ловья этой породы сосредото-

чено на Южном Урале. Племен-
ных животных в регион завезли 
еще в 1960-х из Англии и Кана-
ды, а в 1990-х сумели сохранить. 
С 2008 года на эту подотрасль 
АПК стали обращать больше вни-
мания, однако инвестиции в вы-
ращивание мясного скота и про-
изводство говядины окупаются 
гораздо медленнее, чем в свино-
водстве и птицеводстве, призна-
ют специалисты. Из-за этого, а 
также из-за более высокой цены 
конечного продукта мясному ско-
товодству сложно конкурировать 
на свободном рынке.

Как ведут бизнес предприя-
тия, работающие в этой нише? 
Гендиректор одного из известных 
племенных хозяйств Южного 
Урала Валерий Евграшин отмеча-
ет: его коллектив делает ставку не 
только на продажу животных по 
заявкам сельхозпредприятий, но 
и на собственное производство — 
планирует строить мясоперера-
батывающий комбинат.

Президент Российской нацио-
нальной ассоциации заводчиков 
герефордского скота Иван Фек-
лин, в свою очередь, относит пе-
реработку к вынужденным ме-
рам, поскольку основной доход 
племенные предприятия получа-
ют все-таки от реализации молод-
няка. Тем не менее, признает он, 
есть желание оставить у себя и 
добавленную стоимость продук-

ции, которую в ином случае забе-
рут партнеры.

— Реализация животных на 
мясо для нас убыточна. Но если 
раньше мы по всей стране могли 
торговать, то сегодня только 
семь регионов берут наших пле-
менных животных, что связано с 
зоосанитарным статусом регио-
на, — объясняет свою позицию 
Фек лин. — Будем пытаться ре-
шать эти вопросы на федераль-
ном уровне. В своей ассоциации 
создадим комитет по науке, в ко-

торый войдут представители 
аграрных вузов Челябинска и 
Оренбурга. Это необходимо для 
внедрения новых, в том числе 
цифровых, технологий. От имени 
ассоциации мы также решили 
направить письмо в правитель-
ство Российской Федерации о не-
обходимости поддержки мясной 
отрасли, от которой во многом 
зависит решение больших проб-
лем сельских территорий. 

Серьезные планы связаны с 
цифровизацией. С 2023 года нач-

нется внедрение государственной 
информационной системы пле-
менных ресурсов, сбор данных о 
животных, попадающих в эту ка-
тегорию. Ученые оренбургского 
Федерального научного центра 
биологических систем и агротех-
нологий РАН предлагают внед-
рить бесконтактную оценку экс-
терьера племенного скота, чтобы 
получить более точную выборку 
данных, принять верные управ-
ленческие решения. Эту техноло-
гию уже опробовали в крупной 
челябинской агрофирме. 

По словам Дмитрия Бутусова, 
Минсельхоз РФ совершенствует 
меры поддержки. Так, предпола-
гается ввести специальные субси-
дии для мясного скотоводства, го-
товится законопроект о пролон-
гации льготного периода нулевой 
процентной ставки НДС при им-
порте и реализации внутри стра-
ны племенной продукции.

— На Южном Урале развитие 
отрасли стимулируется целевы-
ми субсидиями. Поддержка фер-
мерских хозяйств, которые спе-
циализируются на мясном ското-
водстве, идет через гранты семей-
ным фермам и программу «Агро-
стартап», — обозначил региональ-
ную составляющую министр 
сельского хозяйства Челябин-
ской области Алексей Кобылин.  

Преимуществом региона, 
подчеркивает он, является силь-

ное племенное ядро, которое 
формируют четыре племзавода 
и один репродуктор. А привлече-
ние малого бизнеса к этой рабо-
те позволит увеличить поголо-
вье племенного скота мясных 
пород, которое сегодня насчиты-
вает 8165 голов. •

Выходит для чит�телей Свердловской, Челябинской, Кург�нской и Тюменской обл�стей, 
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традиции 
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Тропой волонтера
Развитие 
межрегионального туризма 
на Большом Урале 
взяли на себя общественники
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В Свердловской области 
энергетики 
ликвидировали 
последствия снегопада

Сергей Сушков,  
заместитель губернатора 
Челябинской области:

— Ресурс у мясного скотоводства 
серьезный, но он недооценен по 
разным причинам, в том числе исто-
рическим: мы привыкли потреблять 
мясо молочных коров. Несмотря на 
это, даже в советские годы предпри-
ятия Челябинской области торгова-
ли племенными животными мясного 
типа по всей России. При этом у се-
лекции герефордов огромный по-
тенциал. В регионе также разводят 
симменталов, эта порода выведена 
в отдельную селекционную линию.

ПРЯМАЯ РЕЧЬ

ФИЛИАЛЫ ФГБУ

«РЕДАКЦИЯ 

«РОССИЙСКОЙ ГАЗЕТЫ»

ЕКАТЕРИНБУРГ: ул. Тургенева, 13, офис 820. 

Телефон/факс: (343) 371-24-84, 355-30-68. E-mail: san@rg-ural.ru

ТЮМЕНЬ: ул. Осипенко, 81, офис 1004. 

Телефон/факс: (3452) 35-24-94, 35-25-11. E-mail: mes1980@mail.ru

ЧЕЛЯБИНСК: Свердловский пр., 60. 

Телефон/факс: (351) 727-73-33, 727-78-08. E-mail: chel@rg.ru

А К Ц Е Н Т

Коэффициент охвата сельхозтехники 

капремонтом для тракторов составляет 

всего 0,06 процента, для комбайнов — 0,14

ОФИЦИАЛЬНО

Программа «Развитие промыш-
ленности и науки на территории 
Свердловской области» продле-
на до 2027 года.  Объем ее финан-
сирования составит почти 
722 миллиона рублей, в том чис-
ле 397 миллионов из областного 
бюджета, 324,5 — из внебюджет-
ных источников.

Правительство Югры внесло из-
менение в региональный закон о 
регулировании водных и лесных 
отношений: теперь расчистку ру-
сел рек можно проводить за счет 
бюджета автономии. Финансиро-
ваться будут как разработка 
проектно-смет ной документа-
ции, так и сами работы.  

Заксобрание Челябинской обла-
сти сегодня рассмотрит поправ-
ки в региональный закон о транс-
портном налоге: от него освобо-
дят владельцев электромобилей, 
кроме самых дорогих. Эта мера 
поддержки временная, ее ввели 
на ближайшие четыре года. 

ЦИФРЫ

1 487,3 тысячи квадратных ме-
тров аварийного жилья рассели-
ли в УрФО на середину сентября 
этого года. Плановое задание вы-
полнено на 171 процент. По это-
му показателю Урал лидирует в 
федеральном рейтинге. На вто-
ром и третьем местах Сибирский 
и Приволжский округа.

27 крупных и средних предприя-
тий Свердловской области за-
явили о своей заинтересованно-
сти в промышленной ипотеке.

На 55 процентов вырос спрос на 
специалистов в области нефте- и 
газодобычи в Тюменской обла-
сти, Югре и ЯНАО. Больше всего 
добывающим компаниям требу-
ется инженеров по эксплуатации. 

272 миллиарда рублей потрати-
ли жители Тюменской области на 
продукты и непродовольствен-
ные товары за семь месяцев теку-
щего года, что на 20 миллиардов 
больше в сравнении с аналогич-
ным периодом 2021 года.

93,6 тысячи объектов внесены с 
начала года в реестр недвижимо-
сти Челябинской области. Число 
заявлений о регистрации жилых 
помещений, садовых участков, 
гаражей и хозпостроек заметно 
выросло. Две трети документов 
южноуральцы подали через 
МФЦ, остальные — через сайт  
Росреестра.  

На 9,8 процента увеличены госу-
дарственные стипендии студен-
там колледжей и региональных 
вузов в Югре. С учетом районно-
го коэффициента учащиеся бу-
дут получать от 1,5 до 4,5 тысячи 
рублей в месяц, по отдельным на-
правлениям в аспирантуре — око-
ло 9000, в ординатуре — 20 тысяч.

ТЕМА НЕДЕЛИ Племенную работу на Южном Урале доверят малому бизнесу 

Герефорды с нашего подворья
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ИНИЦИАТИВА На Урале предложили запустить 
пилотный проект по капремонту сельхозтехники

Оживить комбайн

Мнение 
Светлана Максимова, председатель федерального совета 
АККОР: 

— Проблема чрезвычайно актуальна не только для Свердловской обла-
сти. Недостаток сельскохозяйственной техники чувствуется во всех ре-
гионах. Конечно, новые машины приобретать нужно, но и на восстанов-
ление имеющихся ресурсов стоит обратить особое внимание. Уральцы 
одними из первых в стране подняли вопрос восстановления ремонтной 
базы, формирования прозрачного вторичного рынка сельхозтехники. 
Поэтому мы поддерживаем идею запуска на Урале пилотного проекта, 
но для его продвижения необходима господдержка — не менее серьез-
ная, чем предусмотрена на закупку новой техники.

Ремонтная база и квалифицирован-

ные кадры имеются далеко 

не в каждом хозяйстве.
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Электрозаправок станет 
больше
В Тюменской области продолжают развивать инфра-
структуру для зарядки  электромобилей. К трем имею-
щимся заправкам (одна находится в Тюмени, другая — в 
пригороде, третья — в Омутинском районе) вскоре доба-
вятся еще четыре. Компания, которая реализует «зеле-
ный» проект, в будущем планирует установить станции 
со световой индикацией и системой идентификации поль-
зователей через мобильное приложение на всей трассе 
Тюмень — Омск. Расстояние между заправками должно 
быть в пределах 200 километров, ведь именно на столько 
в среднем хватает зарядки электрокара. Между тем в Че-
лябинской области уже 49 станций зарядки для электро-
каров (33 из них в Челябинске), а к 2025 году их количе-
ство планируют довести до 150.

Лауреатов поощрят
бизнес-стажировкой
До 14 октября на Ямале принимают заявки на участие в 
региональном этапе национальной премии «Бизнес-
Успех». Претенденты на победу пройдут серию образова-
тельных модулей, а потом разработают и презентуют 
бизнес-проекты конкурсной комиссии. Премию вручают 
в 11 номинациях, финалисты регионального этапа отпра-
вятся на бизнес-стажировку в ведущие компании своей 
отрасли и посетят мастер-классы известных спикеров. 
Федеральный этап состоится в декабре в Москве. 
В 2021-м до него дошли 30 ямальских предпринимателей. 

В Югре изменят модель 
трудоустройства 
подростков
В регионе внедряется институт сервисных уполномочен-
ных, задача которых — выявлять нетривиальные пробле-
мы при получении социальных услуг, а также предлагать 
новые модели их оказания. Один из первых проектов не-
давно созданного центра — сервис «Работа есть!». Он пред-
назначен для трудоустройства школьников и студентов 
14—18 лет. «Мы провели несколько десятков интервью с 
ребятами и выяснили, что сейчас процесс не автоматизи-
рован и не оцифрован. Главная проблема — ограниченный 
выбор вакансий: дворник, уборщик, озеленитель. А ведь 
многие подростки умеют хорошо фотографировать, сни-
мать и монтировать видео, вести соцсети», — рассказал на-
чальник центра Андрей Сакаро. 

Школа научилась 
экономить энергию
За проект освещения учебного заведения с системой 
управления AWADA школа № 30 города Тюмени получила 
звание лауреата евразийской премии «Золотой фотон». 
Сразу после запуска объекта этой весной во всех классах 
установили датчики для экономии энергии и создания ка-
чественного освещения. Анализ энергоэффективности за 
четвертую четверть прошлого учебного года показал от-
личные результаты: лестничные марши — 78 процентов, 
классы — 69, холлы, фойе и рекреации — 68. Принято реше-
ние распространить опыт на все объекты образования 
вместимостью более тысячи человек.

Банк России знакомит 
с особыми монетами 
В историческом музее Южного Урала открылась фотовы-
ставка изображений памятных монет из серий «Красная 
книга» и «Сохраним наш мир». Монеты, посвященные 
редким животным, Центробанк выпускает более 30 лет. 
Всего отчеканено 150 видов разных номиналов, на вы-
ставке в Челябинске представлено 18. Среди них южно-
уральцев может особо заинтересовать выпущенная в 
1997 году золотая монета номиналом 200 рублей с изо-
бражением белого медведя: этот зверь является талисма-
ном челябинского хоккейного клуба «Трактор». 



14 Экономика Уральского округа

rg.ru/region/urfo
Российская газета

www.rg.ru

29 сентября 2022
четверг № 219 (8867)

Экономика Уральского округа
T.ME /rgrunews VK.COM /rgru OK.ru /rg.ru

Телеграм ВКонтакте Одноклассники

Юлия Санатина, 

Анна Шиллер, Екатеринбург

Далеко не каждый в 17—18 лет 
готов четко сформулировать 
жизненные планы. И вряд ли 
все студенты Российской ака-
демии народного хозяйства и 
государственной службы при 
президенте РФ (РАНХиГС) в бу-
дущем станут министрами, гу-
бернаторами или мэрами. Зада-
ча вуза — вырастить не просто 
хороших специалистов, а лю-
дей, стремящихся и умеющих 
сделать что-то полезное для 
родного города и региона, счи-
тает директор Уральского ин-
ститута управления — филиала 
РАНХиГС Руслан Долженко.

Руслан Алексеевич, в этом 
году вузы России получили та-
кое количество бюджетных 
мест, особенно на инженер-
ные и IT-направления, что не-
которые до сих пор не могут 
завершить набор. У вас тоже 
остались вакантные места?

РУСЛАН ДОЛЖЕНКО: Нам не нужен 
дополнительный набор, у нас и 
без того количество поданных 
заявлений выросло в два раза 
(по этому показателю мы под-
нялись с пятого на второе место 
среди филиалов РАНХиГС). Мы 
приняли на первый курс 
445 очников (в 2017 году их 
было 315). Это лучший набор в 
истории вуза, и не только в ко-
личественном плане, но и в ка-

чественном. Шесть человек по-
ступили без вступительных ис-
пытаний — это победители 
олимпиад федерального уров-
ня, которые могли поехать в 
любые столичные вузы, но 
пришли к нам. В этом году мно-
го высокобалльников. На спе-
циальность «государственное и 
муниципальное управление» с 
углубленным изучением ино-
странных языков конкурс был 
95 человек на место, проходной 
балл — 268. И набор в магистра-
туру за последние годы у нас 
увеличился почти в три раза.  

С чем связана такая популяр-
ность РАНХиГС? Все хотят 
быть чиновниками?

РУСЛАН ДОЛЖЕНКО: Не думаю. Я на-
деюсь, что это во многом ре-
зультат нашей планомерной ра-
боты, реализации нового под-
хода к образованию. В рамках 
проекта «Комплексное разви-
тие территории» (КРТ) мы, на-
чиная со школы, готовим для 
себя мотивированных абитури-
ентов (совместно с муниципа-
литетами организуем управ-
ленческие классы и смены в 
летних лагерях, образователь-
ные интенсивы с фондом «Золо-
тое сечение»), а затем пригла-
шаем этих ребят в бакалавриат, 
магистратуру, аспирантуру — 
под заказ местных властей и 
бизнеса. Мы очень успешно 
провели первый набор на но-
вые программы, не в ущерб на-
шим традиционным гранд-
программам. Главная особен-
ность новинок — длительная 
проектная деятельность. Сегод-
ня для молодых людей важно 
быть полезными, и мы даем им 
такую возможность: реализуя 
проекты на своей малой роди-
не, они понимают, как можно 
улучшить здесь жизнь, способ-
ствовать развитию террито-
рии. Уже в октябре первокурс-
ники смогут выбрать проекты 
развития «по душе», а дальше — 
обучение в процессе работы. 
Или наоборот. 

Чтобы, получив диплом, вер-
нуться и начать работать в 
родном городе?

РУСЛАН ДОЛЖЕНКО: Да, вы знаете, я 
обещал главам Красноуфим-
ска, Краснотурьинска, других 
городов, с которыми филиал 
начал тесно сотрудничать, что 

мы вместе найдем способ удер-
жать молодежь в глубинке или 
вернуть ее. Чего, казалось, про-
ще создать там филиалы вуза. 
Но наш вариант хоть и более 
сложный, но и более надежный: 
мы привязываем ребят к терри-
ториям делами, проектами, ко-
торые они будут вести, обуча-
ясь у нас.

К вам поступают в основном 
жители области?

РУСЛАН ДОЛЖЕНКО: Нет, география 
гораздо шире. В этом году наши 
первокурсники приехали из 
24 регионов России и 29 стран 
мира. Кстати, еще три года на-
зад у нас было всего 12 ино-
странных студентов, теперь — 
133. И это жители не только 
стран СНГ, но и дальнего зару-
бежья: Африки, Ближнего Вос-
тока, Латинской Америки. В 
нынешнем году мы даже полу-
чили квоту на 25 бюджетных 
мест для иностранцев, что по-
зволило отобрать лучших. Но 
главным «полигоном» проект-
ной работы остается, разумеет-
ся, родной Средний Урал, а 
опыт других регионов и стран — 
в помощь. 

Бюджет ведь покрывает не 
все расходы вуза? Насколько 
успешно вы зарабатываете 
сами? 

РУСЛАН ДОЛЖЕНКО: У нас только 
25 процентов бюджетных мест. 
Мы фактически коммерческий 
вуз, и ценник достаточно высо-
кий, как, впрочем, и качество — 
оно должно соответствовать ди-
плому Президентской академии.

В пандемию 2020 года вузы 
оказались в тяжелой финансо-
вой ситуации, тогда пришлось 
экономить буквально на всем. 
Но мы справились. Провели 
оптимизацию: из 410 ставок 
оставили 255, причем препода-
вателей не сокращали, наобо-
рот, увеличили им зарплату. 
Зато существенно поджали ад-
министративный аппарат и 
вспомогательный персонал за 
счет оптимизации функций и 
аутсорсинга. В результате эко-
номия фонда оплаты труда со-
ставила 4 миллиона рублей в 
месяц. На сэкономленные сред-
ства развивали институт, на-
пример, за два года приобрели 
около 200 новых компьютеров, 
шаг за шагом ремонтируем и 
оснащаем учебные аудитории, 
благоустраиваем пространства 
для общения студентов.

Но мы не только экономим, 
но и зарабатываем. Вуз популя-
рен — растет прием на внебюд-
жетной основе, в связи с этим 
нам выделяют и больше бюд-
жетных мест. Комбинат пита-
ния, общежитие тоже работают 
лучше, приносят доход. Доп-
образование развивается за 
счет новых программ для биз-
неса, работы в рамках нацпро-
екта «Демография» (проект 
«Содействие занятости»). Ре-
зультат таков: по оценке наших 
экономистов, совокупный бюд-
жет института в этом году до-
стигнет 400 миллионов рублей 
(три года назад был 320 милли-
онов). Так что мы сделали за эти 
годы мощный рывок, теперь за-
дача — сохранить позиции и 
продолжить тренд на переход 
количества в качество.

Оценить качество подготов-
ки специалистов, на мой 
взгляд, могут только работо-
датели. Среди ваших заказчи-
ков ведь не только органы 
местного самоуправления и 
госвласти, но и бизнес?

РУСЛАН ДОЛЖЕНКО: Сегодня всем 
работодателям подавай новые 
компетенции. Спрос на креа-
тивную адекватную молодежь 
фиксируется и у «физиков», и у 
«лириков». Мы стараемся гото-
вить умных ребят и для реально-
го сектора экономики. Сотруд-
ничаем с ключевыми бизнес-
сообществами, с крупными 
игроками экономики — ТМК, 
Уралвагонзаводом, заводом 
имени Калинина, другими. Тем 
более что на Урале завод и город 
веками тесно связаны. Отсюда и 
идея проектной деятельности по 
цепочке: старшие классы шко-
лы — бакалавриат — магистрату-
ра — аспирантура. На любом эта-
пе молодой человек может вы-
брать дело и проект по душе, а 
затем уйти в профессию или за-
няться наукой. Но это всегда об-
разование с пользой для терри-
тории и для ее жителей. Расска-
зывая о принципах креативной 
экономики, прелестях инфор-
мационного мира, мы стремим-
ся донести до наших студентов и 
ценности горнозаводской циви-
лизации, чтобы будущие управ-
ленцы понимали: муниципали-
тет без бизнеса — ноль, столона-
чальник, который просто пере-
кладывает бумажки. Но и завод 
без города тоже ничто, если ра-
ботает куда-то на сторону — на 
офшорные счета и замки. •

Татьяна Казанцева, 

Свердловская область

А
втотранспорт уже не 
является главным за-
грязнителем воздуха, 
утверждают экологи. 
Однако Всемирный 
день без автомобиля 
остается поводом 
подсчитать «поголо-
вье» машин в ураль-

ских городах. Вывод насторажи-
вает: их число в регионе растет — 
вместе с негативным воздей-
ствием на окружающую среду. 

В прошлом году в Свердлов-
ской области было зарегистриро-
вано 2 197 796 единиц автотран-
спорта (без учета прицепов и мо-
тоциклов). Объем выбросов от 
передвижных источников еже-
годно растет.

— Если в 2019 году он состав-
лял 135,6 тысячи тонн, в 2020-м — 
140 тысяч, то в 2021-м — более 
146 тысяч тонн загрязняющих 
веществ, — сообщила и. о. мини-
стра природных ресурсов и эко-
логии Свердловской области Ве-
роника Русинова. 

На первых местах в «букете» — 
оксид углерода, диоксиды азота и 

серы, сажа. В составе выхлопа 
также формальдегид, который 
негативно влияет на органы ды-
хания, зрение, кожные покровы, 
и высокотоксичный бензапирен. 

По данным ГУ МВД РФ по 
Свердловской области, только за 
2021 год число автомашин увели-
чилось на 83,4 тысячи единиц —  
на 3,8 процента больше, чем го-
дом ранее. Радует одно: больше 
стало машин с двигателями эко-
логически чистого 5 класса. 
17 процентов зарегистрирован-
ных машин работают на газомо-
торном топливе. Парадоксально, 
но сами экологи не считают это 
поводом для оптимизма.  

— С точки зрения климата 
основным загрязняющим веще-
ством является углекислый газ. 
Так что переход автомашин на бо-
лее чистое топливо практически 

не имеет значения, — подчеркива-
ет ведущий научный сотрудник 
лаборатории физики климата и 
окружающей среды УрФУ Кон-
стантин Грибанов.

Хорошим знаком был бы пере-
ход на электромобили и автомо-
били на водороде. Однако элек-
тричество получается в основ-
ном за счет сжигания ископаемо-
го топлива, и в этом процессе 
тоже образуется углекислый газ. 
Кстати, легковушки — это ведь да-
леко не весь транспорт.

— Немногим более половины 
«вины» лежит на легковом транс-
порте, остальное — на тяжелых и 
легких грузовиках, речных судах 
и так далее, — отметил Грибанов. 

Несмотря на все усилия «зеле-
ных», концентрация в атмосфере 
углекислого газа непрерывно 
увеличивается. Хотя скорость ро-

ста выбросов все же удалось при-
тормозить. По объему выбросов 
(1,5 гигатонны в год) РФ находит-
ся только на 5 месте в мире после 
КНР (10 гигатонн), США (5), 
стран ЕЭС (3,5) и Индии (2,3 ги-
гатонны). Важным фактором в РФ 
стал массовый переход на газ: пе-
реоборудуют угольные котель-
ные, новые автобусы для мегапо-
лисов тоже закупают на экологи-
чески чистом топливе. Для этого 
государство создает стимулы, на-
пример, от уплаты транспортно-
го налога освобождены организа-
ции и предприниматели, владею-
щие грузовиками и автобусами 
пятого и выше экологического 
класса, собственники транспор-
та с газовым двигателем заплатят 
лишь половину суммы налога. 

А что может сделать обычный 
человек, чтобы снизить негатив-
ное воздействие на атмосферу? 
Отказаться от своего авто хотя бы 
на денек и прогуляться или по-
ехать на общественном транспор-
те. А самое простое — сажать дере-
вья. Экологи подтверждают: ме-
тод не новый, но эффективный. •

Сегодня для моло-
дых людей важно 
быть полезными, 
и институт дает им 
эту возможность

А К Ц Е Н Т

Что может сделать обычный человек, 

чтобы снизить вред экологии? Отказаться 

от своего авто хотя бы на денек

СОБЫТИЕ Аграрии Южного Урала при поддержке властей 
реализуют новую стратегию развития

Регион растущего 
земледелия
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Евгений Китаев, 

Челябинская область

Н
а состоявшейся в Екате-
ринбурге Х Межрегио-
нальной агропромыш-

ленной выставке «Агропром 
Урал» представители Челябин-
ской области завоевали 19 пер-
вых, шесть вторых и четыре тре-
тьих места в конкурсе научных 
инноваций и разработок в АПК. 
Южноуральцы подали самое 
большое количество заявок, 
что, по мнению экспертов, сви-
детельствует о прогрессе этого 
сектора экономики. Сельское 
хозяйство наряду с металлурги-
ей, машиностроением и прибо-
ростроением стало в области 
системообразующей отраслью. 

— Мы одни из лидеров в стра-
не, уверенно входим в десятку 
развитых агропромышленных 
регионов. Занимаем по всем 
основным направлениям первое 
место в УрФО. И этот год будет 
очень успешным. Мы ожидаем 
хороший урожай: соберем более 
двух миллионов тонн зерна, по-
рядка 300 тысяч тонн маслич-
ных, — констатирует глава регио-
на Алексей Текслер.

По итогам семи месяцев 
2022-го Южный Урал занимает 
третью строчку российского 
рейтинга в производстве яиц. В 
тройку крупнейших отечествен-
ных компаний этого направле-
ния входит «Птицефабрика Че-
лябинская»: она ежедневно про-

изводит 2,2 миллиона яиц, по-
ставляя их в более чем половину 
регионов России. В этом году 
предприятие инвестировало в 
расширение складских мощно-
стей, роботизацию производ-
ства, приобретение спецтехники 
свыше 750 миллионов рублей. 
После объявления санкций здесь 
открыли импортозамещающее 
производство сухих полнораци-
онных кормов для домашних жи-
вотных на собственном сырье.

Регион реализует миллиард-
ные проекты и в сфере зерновой 
переработки, ищет новые рынки 
сбыта. Челябинские компании 
«Ресурс», «Союзпищепром», 
«Равис», «Сигма», «Ниагара» 
ориентируются во внешнеэконо-
мической деятельности на азиат-
ских потребителей. «Китайский 
вектор» поддержан контактами с 
технологическим парком «Шел-
ковый путь» инновационной 
сельскохозяйственной зоны Ян-
лин, что в китайской  провинции 
Шеньси. Партнерские отношения 
установлены с крупным произво-
дителем оборудования — компа-
нией Jinan DG Machinery.

По объемам аграрного экс-
порта Челябинская область с за-
метным отрывом занимает пер-
вое место в УрФО. В числе побе-
дителей всероссийской премии 
«Экспортер года» — компания 
«Челябинские кондитеры». Пече-
нье ее производства покупают в 
нескольких десятках стран. 

Образовавшиеся после введе-
ния санкций продуктовые ниши 
заполняет и малый бизнес. Изго-
товление ремесленных сыров 

осваивают практически в каж-
дом сельскохозяйственном райо-
не. Среди открытий последнего 
времени — бренд «Краснополь-
ский сыровар», удвоивший про-
изводство и намеренный вло-
житься в строительство и обору-
дование новой сыроварни.

Развиваться предприятиям 
агросферы помогла господдерж-
ка. В этом году регион дополни-
тельно выделил 129 миллионов 
рублей на модернизацию птице-
водческих площадок, с 90 до 
314 миллионов выросли субси-
дии на приобретение техники. 
В дополнение к федеральной по-
мощи участие областного бюд-
жета позволяет ежегодно обнов-
лять машинный парк аграриев на 
2,5 миллиарда рублей.  

По программе капексов об-
ласть компенсирует часть затрат 
на строительство молочных 
ферм, оборудование современ-
ных доильных залов. Новые объ-
екты поднимают продуктивность 
в молочном животноводстве. За 
счет этого планируется нарас-
тить производство молока при-
мерно на 12 процентов.

— Это перекроет минусы, вы-
званные засухой в последние два 
года. Таким образом, мы сделаем 
шаг вперед. Но в этом вопросе 
крайне важна поддержка феде-
рального центра, — подчеркивает 
Алексей Текслер.

Южноуральцы также предла-
гают продолжить практику фик-
сирования цен на минеральные 
удобрения. В прошлом году по-
добное решение на федеральном 
уровне очень помогло селянам, 

которые ожидают повторения 
его и в нынешнем. Регион со сво-
ей стороны вдвое увеличил суб-
сидии на покупку удобрений — со 
100 до 200 миллионов рублей. 

Кроме того, с 2021 года на 
Южном Урале вдвое снизили 
ставку единого сельхозналога, а с 
этого года по 2024-й она обнуле-
на для сельхозпроизводителей, 
которые сохранят и увеличат за-
нятость. Действует целевая под-
держка фермеров — гранты на соз-
дание фермерских хозяйств, раз-
витие семейных ферм и сельско-
го туризма.    

Еще одним приоритетом гу-
бернатор считает племенную ра-
боту в птицеводстве,  имеющую 
стратегическое значение, ведь 
пока генетический материал в от-
расли в основном импортный.

По словам полпреда президен-
та РФ в УрФО Владимира Якуше-
ва, все регионы округа оценили 
свой потенциал в АПК и взялись 
за разработку принципиально 
новых стратегий развития, сей-
час определяются с тактикой. 
Они справились с последствиями 
засухи 2020—2021 годов, укрепи-
ли позиции, сохранили высокие 
показатели самообеспеченности 
основными видами сельскохо-
зяйственной продукции.

— Самообеспеченность яйца-
ми в Челябинской области со-
ставляет 130 процентов, в Сверд-
ловской — 101. По мясу в лидерах 
челябинцы — 142 процента. Субъ-
екты УрФО на 90 процентов обес-
печивают себя молочной продук-
цией. Это достойный результат, — 
подытоживает полпред. •

Алексей Текслер: Регион поддержит 

проекты сельхозпроизводителей, 

направленные на импортозамеще-

ние в АПК.

Агропромышленное производство на Южном Урале является базовой отраслью.
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ЭКОЛОГИЯ В Свердловской области растут 
вредные выбросы от автотранспорта

«Букет» выхлопа

Чем старше авто, тем больше вред-

ных веществ вылетает из его 

выхлопной трубы.

ТЕНДЕНЦИИ Почемурезко 
увеличились продажи 
мебели на маркетплейсах

Шкаф а-ля рюс

Наталия Тихонова, УрФО

В первом квартале 2022 года количество запросов на не-
дорогую мебель на популярном интернет-поисковике 
увеличилось на 24 процента, в следующие три месяца — 
еще на 11. Любопытно, что местной продукцией потре-
бители интересовались на 42 процента чаще, чем завоз-
ной. Означает ли это, что рынок быстро оправился от 
ухода шведского бренда, имевшего 16 гипермаркетов по 
всей стране, в том числе в Екатеринбурге и Тюмени?

Участники выставки «Мебель&Деревообработка 
Урал» немного разошлись во мнениях. Часть профсооб-
щества считает, что повторить скандинавскую модель не-
возможно: это не просто способ продаж, а целая филосо-
фия, где каждый предмет продуман, удобен, встроен в 
единую концепцию, чего нет в обычном масс-маркете.

— Люди склонны покупать готовые решения, им так 
проще. Сейчас же потребитель видит просто набор дива-
нов и не понимает, какой ему подойдет, — рассуждает ди-
зайнер Ксения Ерлакова. — Производителям непременно 
нужно уделять внимание своей экспозиции в салонах. 
Привлекать дизайнеров магазины вроде бы согласны, но 
не хотят платить за это. 

Вместе с тем специалисты признают, что российские 
производители давно научились делать качественные и 
красивые вещи, в 
том числе в экостиле. 
Да, они дороже, по-
тому что нет такого 
поточного производ-
ства, как у мебельно-
го гиганта, но выгля-
дят вполне достойно. 
Согласны с этим и 
покупатели: в 
марте—апреле 
72 процента опро-
шенных заявили, что 
отечественная ме-
бель может полно-
стью или в значи-
тельной мере заме-
стить западную. 

— Шведы привнес-
ли на российский рынок очень многое, он стал больше, 
емче, разнообразнее, люди захотели украшать свои дома. 
Сейчас он, может быть, сужается, но в среднесрочной 
перспективе останется таким же, если мы научимся с ним 
работать, — отмечает основатель «Первого гипермаркета 
мебели» Артем Максимов.

Минусы отечественных производителей — текучка ме-
неджерских кадров, не позволяющая обеспечить каче-
ственный сервис, а также сбои в логистике. Многие брен-
ды работают с регионами по франшизе или как с дилер-
скими центрами, при этом обратная связь между торго-
выми точками на местах и центральным офисом слабая.  

Тем не менее рынок живет, развивается, меняется. 
В этом году, как утверждают эксперты, классический ди-
зайн, кантри и хай-тек менее популярны, чем стиль лофт. 
Еще одним трендом, по данным «Яндекса», стало смеще-
ние внимания потребителей к экономсегменту и рост 
спроса на маркетплейсах.

— По анализу целевых запросов видно, что в городах-
миллионниках мебель искали в четыре раза чаще, чем в 
Москве, при этом ключевым фактором при выборе посте-
пенно становится цена: актуальны акции, распродажи, 
скидки, хотя широта ассортимента и качество товара 
тоже продолжают играть роль, — рассказывает представи-
тель компании Руслан Королев. 

Маркетплейсы — настоящий рыночный феномен: если 
в целом по итогам года эксперты прогнозируют падение 
мебельного рынка примерно на треть, то в этом сегменте 
наблюдается рост, по некоторым товарным группам — 
двузначный. Преимущество данного канала продаж перед 
обычным магазином — огромный выбор и возможность 
сравнить продукцию по цене. Плюс дополнительная мо-
тивация в виде бонусов и кешбэков от интернет-площад-
ки. С другой стороны, существуют ограничения по разме-
ру упаковки, у разных площадок разные, то есть сразу 
возникает проблема с доставкой крупногабаритных това-
ров. Не предоставляется, как правило, и услуга сборки.

Выход на маркетплейсы — логичный шаг для большин-
ства производителей, к которому подтолкнула еще панде-
мия. Он значительно расширяет возможности сбыта, но 
то, что для потребителя плюс (конкуренция по цене), для 
продавцов скорее минус. Они испытывают сильное давле-
ние со стороны демпингующих перекупщиков. Также 
этот канал не подходит для реализации моделей под заказ 
с индивидуальными параметрами. Поэтому мебельным 
фабрикам по факту пока не слишком комфортно на мар-
кетплейсах. 

Сотрудничать с такими площадками можно тремя 
способами. Так, модель FBO (fulfillment by operator) под-
разумевает, что маркетплейс сам хранит товар, комплек-
тует, упаковывает и доставляет. От продавца требуется 
только отгружать продукцию на склады оператора. По 
модели FBS (fulfillment by seller) магазин хранит готовые 
изделия у себя и после оформления конкретного заказа 
доставляет их в упаковке со всеми документами на склад 
оператора, а уже тот — до пункта выдачи потребителю. 
При DBS (delivery by seller) всем занимается непосред-
ственно производитель или дистрибьютор, маркетплейс 
лишь предоставляет ему возможность разместить товар-
ные карточки на сайте за определенную комиссию.

Сложности, как правило, кроются в нюансах. От того, 
насколько правильно происходит выкладка товара в 
Сети, напрямую зависит интерес покупателя, подсказы-
вает менеджер агентства SF.RU Юлия Новикова. В текс-
тах, к примеру, нужно соблюсти баланс между «сеошно-
стью» (сбором поисковых запросов) и литературностью. 
Набор технических характеристик придется превратить 
в понятные текстовые описания, при этом они не должны 
превышать 1000 знаков и содержать ссылки на сторонние 
ресурсы и сайт продавца. Кроме того, карточки надо снаб-
дить качественными и информативными фото и видео.

— Маркетплейсы — отдельный сегмент e-commerce. 
Если цель — увеличить продажи, поднять узнаваемость 
бренда, пока придется сотрудничать на их условиях. При-
чем торговля на таких площадках предполагает четкую 
товарную матрицу. Возможно, имеет смысл запустить от-
дельную категорию продукции, которой на маркетплейсе 
еще не было, или разработать специальную линейку под 
него, — резюмирует Юлия Новикова. •

72 процента опро-
шенных считают, 
что отечественная 
мебель может 
полностью или 
в значительной 
мере заместить 
западную
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Руслан Долженко: Мы сделали мощ-

ный рывок, теперь задача — сохра-

нить позиции и продолжить тренд 

на переход количества в качество.

ОБРАЗОВАНИЕ Студенты РАНХиГС 
учатся решать проблемы 
территорий на малой родине

Как воспитать 
управленца
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Телеграм ВКонтакте Одноклассники

Извещение о проведении аукциона на понижение
1. Форма проведения торгов

Тип и способ прове-
дения торгов Аукцион на понижение в электронной форме

Ф о р м а  ( с о с т а в 
участников) Открытый

Способ подачи пред-
ложений о цене Открытый

2. Предмет торгов (для недвижимого имущества)

Предмет Право на заключение договора купли-продажи  
имущества  

Адрес расположе-
ния Имущества

Свердловская область, г. Новоуральск, ул Маневро-
вая, 5

Состав Имущества

— объект недвижимого имущества «Здание склада 
горючих газов»;
— объект недвижимого имущества «Сети электро-
снабжения 0,4кв. От ТП-20 до зд. 172г» вместе с 
1-й единицей движимого имущества (Перечень 
имущества указан в Приложении 1 к форме дого-
вора купли-продажи, являющейся неотъемлемой 
частью аукционной документации)

3. Информация о собственнике

Наименование Акционерное общество «Уральский электрохими-
ческий комбинат» (АО «УЭХК»)

Местонахождение 624130, Свердловская обл., г. Новоуральск, 
ул. Дзержинского, 2

Почтовый адрес 624130, Свердловская обл., г. Новоуральск, 
ул. Дзержинского, 2

Адрес электронной 
почты

EITolstobrova@rosatom.ru;
AVPervova@rosatom.ru 

Контактные лица

Толстоброва Елена Игоревна, 
тел.: (34370) 5-78-13; 8-912-62-32-151,
Первова Александра Вячеславовна, 
тел. (34370) 5-20-60

4. Организатор торгов

Ответственное лицо 
за проведение тор-
гов (далее — Органи-
затор)

Общество с ограниченной ответственностью «Экс-
пертные системы» (ООО «Экспертные системы») 
(экспертныесистемы.рф)

Местонахождение 664050, г. Иркутск, ул. Байкальская, д. 295/13, № 4
Почтовый адрес 664050, г. Иркутск, ул. Байкальская, д. 295/13, № 4
Адрес электронной 
почты torgi38@gmail.com

Контактные лица Иваник Дмитрий Николаевич, 
тел./факс (3952) 70-66-40

5. Начальная цена, шаг аукциона и задаток

Начальная (макси-
мальная) цена

2 400 000 (Два миллиона четыреста тысяч) рублей 
00 копеек с НДС 20%

Величина пониже-
ния начальной цены 
(шаг аукциона)

30 000 (Тридцать тысяч) рублей

Величина повыше-
ния цены от преды-
дущего предложе-
ния (шаг аукциона 
на повышение)

30 000 (Тридцать тысяч) рублей

Цена отсечения (ми-
нимальная цена)

1 500 000 (Один миллион пятьсот тысяч) рублей 
00 копеек с НДС 20%

Условия, варианты и 
сроки оплаты по до-
говору, заключаемо-
му по результатам 
аукциона, а также ин-
формация о способах 
обеспечения испол-
нения обязательств 
по договору

В Документации и в форме договора купли-
продажи, являющейся  неотъемлемой частью аук-
ционной документации

Условие о задатке

Задаток считается перечисленным с момента зачис-
ления в полном объеме на указанный ниже расчет-
ный счет (п. 5.8 Извещения). Данное извещение яв-
ляется публичной офертой для заключения догово-
ра о задатке в соответствии со статьей 437 Граждан-
ского кодекса Российской Федерации, а подача Пре-
тендентом заявки и перечисление задатка являются 
акцептом такой оферты, после чего договор о задат-
ке считается заключенным в письменной форме

Размер задатка  250 000 (Двести пятьдесят тысяч) рублей

Реквизиты для пере-
числения задатка

Реквизиты Организатора торгов: 
р/с 40702810708030005030 в Филиале «Централь-
ный» Банка ВТБ (ПАО) в г. Москве, БИК 044525411, 
Кор/счет 30101810145250000411,  получатель 
ООО «Экспертные системы» (ИНН 3811138171, 
КПП 381101001). В платежном поручении в поле «На-
значение платежа» необходимо указать: Задаток для 
участия в аукционе  01.11.2022 по продаже объектов 
недвижимого имущества «Здание склада горючих га-
зов» «Сети электроснабжения 0,4кв. От ТП-20 до 
зд. 172г», вместе с 1-й единицей движимого имуще-
ства по адресу: Свердловская область, город Ново-
уральск, улица Маневровая, дом 5

Срок 
перечисления 
задатка

Задаток подлежит перечислению в срок, обеспечи-
вающий своевременное поступление на счет полу-
чателя, но не позднее времени и даты окончания по-
дачи заявок на участие в торгах

Возвращение 
задатка

Осуществляется в порядке, установленном в п. 2.6 
Документации

6. Срок и порядок подачи заявок на участие в торгах

Дата и время начала 
приема заявок

29.09.2022 
10.00 (время московское)

Дата и время 
завершения приема 
заявок

31.10.2022 
10.00 (время московское)

Порядок подачи

Заявка на участие в аукционе должна быть подана в 
электронной форме на электронной торговой пло-
щадке. Перечень документов, которые должны быть 
приложены к заявке, изложен в п. 2 Документации.

7. Сроки рассмотрения заявок

Время и дата рас-
смотрения заявок

не позднее 31.10.2022 
15.00 (время московское)

Оформление прото-
кола рассмотрения 
заявок

Порядок оформления и размещения протокола 
установлен п. 3.1.3. Документации

8. Место, дата и порядок проведения аукциона

Дата и время начала 
аукциона

01.11.2022 
10.00 (время московское)

Дата и время завер-
шения аукциона

01.11.2022 не позднее 
15.00 (время московское)

Место проведения 
аукциона

на электронной торговой площадке: Электронная 
торговая площадка; http://eltorg.org/   (далее — ЭТП)

Порядок 
проведения 
аукциона

Аукцион проводится в электронной форме на элек-
тронной торговой площадке в порядке, предусмотрен-
ном статьями 447—449 Гражданского кодекса Россий-
ской Федерации, Документацией и в соответствии с 
правилами работы электронной торговой площадки

Победитель 
аукциона

Победителем аукциона признается лицо, предло-
жившее наиболее высокую цену в соответствии с 
п. 3.2.6. Документации

Срок заключения 
договора 
купли-продажи

Договор заключается в течение 20 (Двадцати) рабочих 
дней, но не ранее 10 (Десяти) календарных дней со дня 
опубликования протокола об итогах аукциона

9. Порядок ознакомления с документацией, в т.ч. формами докумен-
тов и условиями аукциона

Место размещения 
в сети «Интернет»

Документация находится в открытом доступе начиная 
с даты размещения настоящего извещения в 
информационно-телекоммуникационной сети «Ин-
тернет» по следующим адресам: Электронная торго-
вая площадка; http://eltorg.org. Порядок получения До-
кументации на электронной торговой площадке опре-
деляется правилами электронной торговой площадки. 
Информационное сообщение о проведении аукциона 
также опубликовано в федеральном печатном издании 
«Российская газета»

Порядок 
ознакомления 
с документацией

В сети «Интернет» — в любое время с даты размеще-
ния. По адресу Организатора — с 12.00 до 17.00 в ра-
бочие дни

10. Порядок обжалования

Лица, имеющие пра-
во на обжалование 
действий (бездей-
ствий) организатора, 
продавца, комиссии, 
если такие действия 
(бездействие) нару-
шают его права и за-
конные интересы

Любой Претендент, участник аукциона

Место обжалования Центральный арбитражный комитет Госкорпора-
ции «Росатом»

Электронный адрес arbitration@rosatom.ru
Почтовый адрес 119017, г. Москва, ул. Большая Ордынка, д. 24
Порядок 
обжалования Содержится в п. 5 Документации

НА ПРАВАХ РЕКЛАМЫ

1. Форма проведения торгов

Тип и способ проведе-
ния торгов Аукцион на понижение в электронной форме

Форма (состав участ-
ников) Открытый

Способ подачи пред-
ложений о цене Открытый

2. Предмет торгов (для недвижимого имущества)

Предмет Право на заключение договора купли-продажи  
имущества  

Адрес расположения 
Имущества

Свердловская область, г. Новоуральск, ул Маневро-
вая, 5

Состав Имущества

Объект недвижимого имущества «Здание склада 
мебели и электротоваров № 171 с навесом и рам-
пой» вместе с 29-ю единицами движимого иму-
щества (Перечень имущества указан в Приложе-
нии 1 к форме договора купли-продажи, являю-
щейся неотъемлемой частью аукционной доку-
ментации)

3. Информация о собственнике

Наименование Акционерное общество «Уральский электрохими-
ческий комбинат» (АО «УЭХК»)

Местонахождение 624130, Свердловская обл., г. Новоуральск, 
ул. Дзержинского, 2

Почтовый адрес 624130, Свердловская обл., г. Новоуральск, 
ул. Дзержинского, 2

Адрес электронной 
почты

EITolstobrova@rosatom.ru;
AVPervova@rosatom.ru 

Контактные лица

Толстоброва Елена Игоревна, 
тел.: (34370) 5-78-13; 8-912-62-32-151
Первова Александра Вячеславовна, 
тел. (34370) 5-20-60

4. Организатор торгов

Ответственное лицо за 
проведение торгов (да-
лее — Организатор)

Общество с ограниченной ответственностью «Экс-
пертные системы» (ООО «Экспертные системы») 
(экспертныесистемы.рф)

Местонахождение 664050, г. Иркутск, ул. Байкальская, д. 295/13, № 4
Почтовый адрес 664050, г. Иркутск, ул. Байкальская, д. 295/13, № 4
Адрес электронной 
почты torgi38@gmail.com

Контактные лица Иваник Дмитрий Николаевич, 
тел./факс (3952) 70-66-40

5. Начальная цена, шаг аукциона и задаток

Начальная (макси-
мальная) цена

18 400 000 (Восемнадцать миллионов четыреста 
тысяч) рублей 00 копеек с НДС 20%

Величина понижения 
начальной цены (шаг 
аукциона)

230 000 (Двести тридцать тысяч) рублей

Величина повышения 
цены от предыдущего 
предложения (шаг 
аукциона на повыше-
ние)

230 000 (Двести тридцать тысяч) рублей

Цена отсечения (ми-
нимальная цена)

11 500 000 (Одиннадцать миллионов пятьсот ты-
сяч) рублей 00 копеек с НДС 20%

Условия, варианты и 
сроки оплаты по до-
говору, заключаемо-
му по результатам 
аукциона, а также ин-
формация о способах 
обеспечения испол-
нения обязательств 
по договору

В Документации и в форме договора купли-
продажи, являющейся  неотъемлемой частью аук-
ционной документации

Условие о задатке

Задаток считается перечисленным с момента зачис-
ления в полном объеме на указанный ниже расчетный 
счет (п. 5.8 Извещения). Данное извещение является 
публичной офертой для заключения договора о задат-
ке в соответствии со статьей 437 Гражданского кодек-
са Российской Федерации, а подача Претендентом за-
явки и перечисление задатка являются акцептом та-
кой оферты, после чего договор о задатке считается 
заключенным в письменной форме

Размер задатка  2 000 000 (Два миллиона) рублей

Реквизиты для пере-
числения задатка

Реквизиты Организатора торгов: 
р/с 40702810708030005030 в Филиале «Централь-
ный» Банка ВТБ (ПАО) в г. Москве, БИК 044525411, 
Кор/счет 30101810145250000411,  получатель 
ООО «Экспертные системы» (ИНН 3811138171, 
КПП 381101001). В платежном поручении в поле 
«Назначение платежа» необходимо указать: Зада-
ток для участия в аукционе  01.11.2022 по продаже 
объекта недвижимого имущества «Здание склада 
мебели и электротоваров № 171 с навесом и рам-
пой» вместе с 29-ю единицами движимого имуще-
ства по адресу: Свердловская область, город Новоу-
ральск, улица Маневровая, дом 5

Срок 
перечисления 
задатка

Задаток подлежит перечислению в срок, обеспечи-
вающий своевременное поступление на счет полу-
чателя, но не позднее времени и даты окончания по-
дачи заявок на участие в торгах

Возвращение 
задатка

Осуществляется в порядке, установленном в п. 2.6 
Документации

6. Срок и порядок подачи заявок на участие в торгах

Дата и время начала 
приема заявок

29.09.2022 
10.00 (время московское)

Дата и время 
завершения приема 
заявок

31.10.2022 
10.00 (время московское)

Порядок подачи

Заявка на участие в аукционе должна быть подана в 
электронной форме на электронной торговой пло-
щадке. Перечень документов, которые должны быть 
приложены к заявке, изложен в п. 2 Документации

7. Сроки рассмотрения заявок

Время и дата рассмо-
трения заявок

не позднее 31.10.2022 
15.00 (время московское)

Оформление прото-
кола рассмотрения 
заявок

Порядок оформления и размещения протокола 
установлен п. 3.1.3. Документации

8. Место, дата и порядок проведения аукциона

Дата и время начала 
аукциона

01.11.2022 
10.00 (время московское)

Дата и время завер-
шения аукциона

01.11.2022 не позднее 
15.00 (время московское)

Место проведения 
аукциона

на электронной торговой площадке: Электронная 
торговая площадка; http://eltorg.org/   (далее — ЭТП)

Порядок проведения 
аукциона

Аукцион проводится в электронной форме на элек-
тронной торговой площадке в порядке, предусмо-
тренном статьями 447—449 Гражданского кодекса 
Российской Федерации, Документацией и в соот-
ветствии с правилами работы электронной торго-
вой площадки

Победитель 
аукциона

Победителем аукциона признается лицо, предло-
жившее наиболее высокую цену в соответствии с 
п. 3.2.6. Документации

Срок заключения 
д о г о в о р а  к у п л и -
продажи

Договор заключается в течение 20 (Двадцати) рабочих 
дней, но не ранее 10 (Десяти) календарных дней со дня 
опубликования протокола об итогах аукциона

9. Порядок ознакомления с документацией, в т.ч. формами документов 
и условиями аукциона

Место размещения в 
сети «Интернет»

Документация находится в открытом доступе начи-
ная с даты размещения настоящего извещения в 
информационно-телекоммуникационной сети «Ин-
тернет» по следующим адресам: Электронная тор-
говая площадка; http://eltorg.org. Порядок получе-
ния Документации на электронной торговой пло-
щадке определяется правилами электронной торго-
вой площадки. Информационное сообщение о про-
ведении аукциона также опубликовано в федераль-
ном печатном издании «Российская газета»

Порядок ознакомле-
ния с документацией

В сети «Интернет» — в любое время с даты размеще-
ния. По адресу Организатора — с 12.00 до 17.00 в ра-
бочие дни

10. Порядок обжалования

Лица, имеющие пра-
во на обжалование 
действий (бездей-
ствий) организатора, 
продавца, комиссии, 
если такие действия 
(бездействие) нару-
шают его права и за-
конные интересы

Любой Претендент, участник аукциона

Место обжалования Центральный арбитражный комитет Госкорпора-
ции «Росатом»

Электронный адрес arbitration@rosatom.ru

Почтовый адрес 119017, г. Москва, ул. Большая Ордынка, д. 24

Порядок 
обжалования Содержится в п. 5 Документации

1. Форма проведения торгов

Тип и способ прове-
дения торгов Аукцион на понижение в электронной форме

Ф о р м а  ( с о с т а в 
участников) Открытый

Способ подачи пред-
ложений о цене Открытый

2. Предмет торгов (для недвижимого имущества)

Предмет

Право на заключение договора купли-продажи 
имущества: имущественный комплекс «Детский 
сад» (1 земельный участок и 1 объект недвижимого 
имущества, далее — «Имущество»)

Адрес расположения 
Имущества

Свердловская область, город Новоуральск, 
Театральный проезд, 1

Состав Имущества

Имущественный комплекс «Детский сад» состоит из 
1 земельного участка и 1 объекта недвижимого иму-
щества (Перечень имущества указан в Приложении 1 
к форме договора купли-продажи, являющейся не-
отъемлемой частью аукционной документации)

3. Информация о собственнике

Наименование Акционерное общество «Уральский электрохими-
ческий комбинат» (АО «УЭХК»)

Местонахождение 624130, Свердловская обл., г. Новоуральск, 
ул. Дзержинского, 2

Почтовый адрес 624130, Свердловская обл., г. Новоуральск,
 ул. Дзержинского, 2

Адрес электронной 
почты

EITolstobrova@rosatom.ru;
AVPervova@rosatom.ru 

Контактные лица

Толстоброва Елена Игоревна,
тел.: (34370) 5-78-13; 8-912-62-32-151,
Первова Александра Вячеславовна, 
тел. (34370) 5-20-60

4. Организатор торгов

Ответственное лицо 
за проведение тор-
гов (далее — Органи-
затор)

Общество с ограниченной ответственностью «Экс-
пертные системы» (ООО «Экспертные системы») 
(экспертныесистемы.рф)

Местонахождение 664050, г. Иркутск, ул. Байкальская, д. 295/13, № 4
Почтовый адрес 664050, г. Иркутск, ул. Байкальская, д. 295/13, № 4
Адрес электронной 
почты torgi38@gmail.com

Контактные лица Иваник Дмитрий Николаевич, 
тел./факс (3952) 70-66-40

5. Начальная цена, шаг аукциона и задаток

Начальная (макси-
мальная) цена

18 900 000 (Восемнадцать миллионов девятьсот 
тысяч) рублей 00 копеек с НДС 20%

Величина пониже-
ния начальной цены 
(шаг аукциона)

228 750 (Двести двадцать восемь тысяч семьсот 
пятьдесят) рублей

Величина повыше-
ния цены от преды-
дущего предложения 
(шаг аукциона на по-
вышение)

228 750 (Двести двадцать восемь тысяч семьсот 
пятьдесят) рублей

Цена отсечения (ми-
нимальная цена)

600 000 (Шестьсот тысяч) рублей 00 копеек с НДС 
20%

Условия, варианты и 
сроки оплаты по до-
говору, заключаемо-
му по результатам 
аукциона, а также ин-
формация о способах 
обеспечения испол-
нения обязательств 
по договору

В Документации и в форме договора купли-
продажи, являющейся  неотъемлемой частью аук-
ционной документации

Условие о задатке

Задаток считается перечисленным с момента за-
числения в полном объеме на указанный ниже рас-
четный счет (п. 5.8 Извещения). Данное извещение 
является публичной офертой для заключения дого-
вора о задатке в соответствии со статьей 437 Граж-
данского кодекса Российской Федерации, а подача 
Претендентом заявки и перечисление задатка яв-
ляются акцептом такой оферты, после чего договор 
о задатке считается заключенным в письменной 
форме

Размер задатка  115 000 (Сто пятнадцать тысяч) рублей

Реквизиты для пере-
числения задатка

Реквизиты Организатора торгов: 
р/с 40702810708030005030 в Филиале «Централь-
ный» Банка ВТБ (ПАО) в г. Москве, БИК 044525411, 
Кор/счет 30101810145250000411,  получатель 
ООО «Экспертные системы» (ИНН 3811138171, 
КПП 381101001). В платежном поручении в поле 
«Назначение платежа» необходимо указать: Зада-
ток для участия в аукционе  01.11.2022 по продаже  
имущественного комплекса «Детский сад» по адре-
су: город Новоуральск, Театральный проезд, 1

Срок 
перечисления 
задатка

Задаток подлежит перечислению в срок, обеспечи-
вающий своевременное поступление на счет полу-
чателя, но не позднее времени и даты окончания 
подачи заявок на участие в торгах

Возвращение 
задатка

Осуществляется в порядке, установленном в п. 2.6 
Документации

6. Срок и порядок подачи заявок на участие в торгах

Дата и время начала 
приема заявок

29.09.2022 
10.00 (время московское)

Дата и время завер-
шения приема зая-
вок

31.10.2022 
10.00 (время московское)

Порядок подачи

Заявка на участие в аукционе должна быть подана в 
электронной форме на электронной торговой пло-
щадке. Перечень документов, которые должны 
быть приложены к заявке, изложен в п. 2 Докумен-
тации

7. Сроки рассмотрения заявок

Время и дата 
рассмотрения заявок

Не позднее 31.10.2022 
15.00 (время московское)

Оформление прото-
кола рассмотрения 
заявок

Порядок оформления и размещения протокола 
установлен п. 3.1.3 Документации

8. Место, дата и порядок проведения аукциона

Дата и время начала 
аукциона

01.11.2022 
10.00 (время московское)

Дата и время завер-
шения аукциона

01.11.2022 
не позднее 15.00 (время московское)

Место проведения 
аукциона

на электронной торговой площадке: Электронная 
торговая площадка; http://eltorg.org/   (далее — ЭТП)

Порядок проведения 
аукциона

Аукцион проводится в электронной форме на элек-
тронной торговой площадке в порядке, предусмо-
тренном статьями 447—449 Гражданского кодекса 
Российской Федерации, Документацией и в соответ-
ствии с правилами работы электронной торговой 
площадки

Победитель 
аукциона

Победителем аукциона признается лицо, предло-
жившее наиболее высокую цену в соответствии с п. 
3.2.6 Документации

Срок заключения 
д о го в о р а  к у п л и -
продажи

Договор заключается в течение 20 (Двадцати) рабо-
чих дней, но не ранее 10 (Десяти) календарных дней со 
дня опубликования протокола об итогах аукциона

9. Порядок ознакомления с документацией, в т.ч. формами докумен-
тов и условиями аукциона

Место размещения в 
сети «Интернет»

Документация находится в открытом доступе начи-
ная с даты размещения настоящего извещения в 
информационно-телекоммуникационной сети Ин-
тернет по следующим адресам: Электронная торго-
вая площадка; http://eltorg.org. Порядок получения 
Документации на электронной торговой площадке 
определяется правилами электронной торговой пло-
щадки. Информационное сообщение о проведении 
аукциона также опубликовано в федеральном печат-
ном издании «Российская газета»

Порядок ознакомле-
ния с документацией

В сети Интернет — в любое время с даты размеще-
ния. По адресу Организатора — с 12.00 до 17.00 в ра-
бочие дни

10. Порядок обжалования

Лица, имеющие пра-
во на обжалование 
действий (бездей-
ствий) организатора, 
продавца, комиссии, 
если такие действия 
(бездействие) нару-
шают его права и за-
конные интересы

Любой Претендент, участник аукциона

Место обжалования Центральный арбитражный комитет Госкорпора-
ции «Росатом»

Электронный адрес arbitration@rosatom.ru
Почтовый адрес 119017, г. Москва, ул. Большая Ордынка, д. 24

Порядок 
обжалования Содержится в п. 5 Документации

Ирина Никитина, Тюмень 

В центре внимания участников 
I Промышленно-энергетиче-
ского форума TNF в Тюмени ока-
залась Ассоциация «Нефтегазо-
вый кластер». Профильное объе-
динение в какой-то степени по-
вторяет историю этого меропри-
ятия. 13 лет назад это была ло-
кальная конференция геологов, 
затем превратившаяся в Тюмен-
ский неф тегазовый форум. Те-
перь TNF приобрел федеральный 
статус — это едва ли не главная 
площадка для обсуждения наци-
ональных технологических при-
оритетов и стратегий роста в 
сфере ТЭК: за три дня TNF при-
нял 9000 гостей. Кластер еще три 
года назад насчитывал несколь-
ко резидентов, сегодня же объе-
диняет 91 компанию из 15 регио-
нов страны, и это не предел. 

Правительство региона ста-
вит цель — с помощью форума и 
других партнерских проектов 
подтянуть в город, где сосредото-
чены исследовательские инсти-
туты нефтегазовых лидеров, но-
вые силы, в том числе из обо-
ронно-промышлен ного комплек-
са. И это логично. Как высказался 
научный директор международ-
ного дискуссионного клуба «Вал-
дай» Федор Лукьянов, мир вхо-
дит в многоуровневый нелиней-
ный кризис: на сломе эпох ждать 
скорой упорядоченности не при-
ходится. Но жизнь-то продолжа-
ется, и в работу следует брать 
другие сценарии. Нынешний TNF 
их как раз подсветил. 

Вице-президент ЛУКОЙЛа по 
внешним коммуникациям Глеб 
Овсянников перечислил основ-
ные проблемы отрасли в связи с 
геополитической ситуацией: 
уход зарубежных нефтесервис-
ных компаний, качество постав-
ляемой продукции, ценообразо-
вание на этом рынке. Полномоч-
ный представитель президента 
РФ в Уральском федеральном 
округе Владимир Якушев счита-
ет, что и изобретателям с их идея-
ми, и стартапам не хватает вни-
мания со стороны заказчиков, а 
технический аудит и сертифика-
ция новой продукции проходят с 
максимальными затратами, хотя 
должно быть наоборот.

Еще один блок недоработок 
обозначил руководитель депар-
тамента оценки и методологии 
АНО «Россия — страна возможно-
стей» Дмитрий Гужеля: в секторе 
ТЭК ощутима нехватка мотиви-
рованных молодых сотрудников. 
По результатам исследования и 
оценки развития надпрофессио-
нальных компетенций у 143 ты-
сяч студентов из 53 университе-
тов страны эксперты сделали вы-
вод: за время учебы ребята бук-
вально теряют навыки  коммуни-
кации, целеполагания, стрессо-
устойчивость. На выходе работо-
датель получает специалиста с 
дипломом, но без блеска в глазах. 

Губернатор Тюменской обла-
сти Александр Моор заявил, что 
именно Нефтегазовый кластер, 
уровень доверия к которому год 
от года растет, готов стать пло-
щадкой для развития отечествен-
ных нефтесервисных компаний. 
С уточнением: при федеральной 
поддержке. 

— Прекрасно понимаю круп-
ных заказчиков, когда к ним 
приходят сотни или тысячи мел-
ких компаний: с каждой нужно 
выстроить диалог, что отнимает 
много времени и сил и не всегда 
дает результат. Предлагаю вер-
нуться к теме создания россий-
ских нефтесервисных компа-
ний — интеграторов основных 
задач, — отметил глава региона. 

Для этого есть и разработки, и 
вполне реальные планы по мно-
гим направлениям. Гендиректор 
компании «НафтаМакс» Максим 
Зунтов объявил, что предприя-
тие готово за несколько месяцев 
разработать и запустить в произ-
водство из отечественного сырья 
аналоги некоторых химических 
реагентов для нефтегазодобычи 
и таким образом закрыть деся-
тую часть рынка России и Кас-
пийского региона.

Имеются и готовые наработ-
ки. На выставке TNF EXPO пред-
ставители «Транснефть Сибири» 
презентовали снаряд-шаблон, 
необходимый для определения 
минимального проходного сече-
ния трубопроводов и возможно-
стей пропуска дорогостоящей 
диагностической техники. Генди-
ректор компании Рустэм Исла-
мов назвал это изделие «импор-
тоопережающим».

«Газпром СПГ технологии», 
оператор проектов малотоннаж-
ного производства сжиженного 
природного газа, в окрестностях 
Тобольска возводит комплекс по 
производству, хранению и от-
грузке СПГ. То, что может двигать 
этот сектор вперед, — рынок газо-
моторного топлива.

— Из 2,8 тысячи автобусов в 
Санкт-Петербурге 2,6 тысячи ез-
дят на СПГ. Тюмень разве не дого-
нит? «Уставшую» городскую тех-
нику легко взбодрить, заменив 
двигатель, топливную систему, 
бак — машины смогут пробежать 
еще четыре миллиона киломе-
тров, — удивил гостей выставки 
председатель совета директоров 
компании Алексей Кахидзе.

«Сургутнефтегаз» перешел на 
программно-аппаратные реше-
ния в сфере автоматизации тех-
нологических процессов и про-
изводственных объектов. Опыт 
использования отечественных 
процессоров «Эльбрус» уже ти-
ражируется. 

«СибБурМаш», резидент ин-
дустриального парка «Боров-
ский» под Тюменью, — облада-
тель 55 патентов. Среди нови-
нок — фильтры с АУКП (автоном-
ное устройство контроля прито-
ка), системы спуска обсадных ко-
лонн, металлокордовый пакер. 
Заказчиками оборудования вы-
ступают крупные недропользо-
ватели страны. Замгубернатора 
Тюменской области Андрей Пан-
телеев считает, что компания, 
выросшая из скромного про-
мышленно-производствен ного 
предприятия, запросто может 
стать нефтесервисным компа-
ньоном для гигантов.

В создание инновационной 
продукции для ТЭК готовы вклю-
читься и вузы. Как рассказал рек-
тор ТюмГУ Иван Романчук, не-
когда классический университет 
сегодня нацелен на развитие 
компетенций в области систем-
ного инжиниринга по запросам 
нефтедобывающих компаний. 
При поддержке региональных 
властей и в партнерстве с Тюмен-
ским индустриальным универси-
тетом  ТюмГУ берется за созда-
ние передовой инженерной шко-
лы — соглашение об этом подпи-
сано на TNF.

В целом за три дня работы фо-
рума при участии правительства 
Тюменской области заключены 
контракты более чем  на 15 мил-
лиардов рублей, включая созда-
ние производства сорбентов и 
второй очереди завода энергети-
ческого оборудования. Так что 
смежники обнадежили добываю-
щий сектор: будет для него и им-
портзамещающее оборудование, 
и необходимая химия.

Посетивший TNF вице-
премьер, министр промышлен-
ности и торговли РФ Денис Ман-
туров напомнил, что ранее стра-
на уже сталкивалась с ограниче-
ниями на поставку оборудования 
для добычи на шельфе, трудноиз-
влекаемых запасов, но мы не сда-
лись. И, хотя работа еще предсто-
ит большая, власти рассчитыва-
ют к 2025 году обеспечить техно-
логическую независимость в ча-
сти оборудования для нефтегазо-
вого сектора как минимум на 
80 процентов. Для этого есть все 
предпосылки, отметил он. •

ТЭК Созданный в Тюмени 
Нефтегазовый кластер готов 
объединить нефтесервисные 
компании всей страны

Запас прочности 

За три дня работы форума при уча-

стии правительства Тюменской 

области заключены контракты на 

сумму более 15 миллиардов рублей.
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Правительство 

региона хочет под-

тянуть в Тюмень, 

где сосредоточены 

исследовательские 

институты нефтега-

зовых лидеров, 

новые силы
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Телеграм ВКонтакте Одноклассники

Ольга Медведева, УрФО

К
огда любители авто-
мобильных путеше-
ствий на Урале реши-
ли объединиться в со-
общество,  трудно 
было предположить, 
что это выльется в 
создание Большой 
уральской тропы — 

проекта, охватившего четыре ре-
гиона в двух федеральных окру-
гах, более тысячи километров, 
десятки людей и компаний. Хотя 
работы впереди — непочатый 
край, общественники уже сей-
час готовы поделиться опытом, 
как создавать маршруты, при-
влекать туристов и самое глав-
ное — где взять на это деньги.

В горах уже весело
Юристы, журналисты, исто-

рики, археологи... Сначала участ-
ники «Уральских покатушек» 
были просто автопутешествен-
никами, а потом стали настоящи-
ми экспертами туристической 
отрасли, решив использовать 
свои знания и опыт для ее разви-
тия на Урале. Так появилась авто-
номная некоммерческая органи-
зация «Лаборатория внутренне-
го туризма».

Первым проектом свежесоз-
данной АНО стали открытые экс-
педиции по объектам демидов-
ского наследия, организованные 
совместно с министерством 
инвес тиций и развития Свердлов-
ской области. Именно эти поезд-
ки по заводским руинам и забро-
шенным деревням помогли по-
нять:  с помощью энтузиастов 
можно совершить то, на что не 
хватает денег, сил, времени или 
компетенций у официальных 
структур.

 «Лаборатория внутреннего 
туризма» решила сделать пилот-

ным проектом возрождение не-
заслуженно забытых троп, раз-
ведку, расчистку и маркировку 
велопешеходного маршрута про-
тяженностью 70 километров по 
природоохранной зоне Висим-
ского заповедника. Удивительное 
дело: даже среди опытных тури-
стов Среднего Урала не все слы-
шали про Веселые горы — по край-
ней мере, до этого года. Но стои-
ло бросить клич в соцсетях, в ко-
торых уже было, жило своей не-
скучной жизнью сообщество пу-
тешественников, как множество 
людей отозвалось на призыв пой-
ти в поход «с общественной на-
грузкой». Одной из первых стала 
Дарья Жукова из Кировграда. 
Сначала сходила в экспедицию 
сама, потом позвала с собой 
мужа Константина.

— Ставили метки в приложе-
нии геолокации, вязали на дере-
вья ленточки через каждые 
50 мет ров. На третий раз марки-
ровали тропу краской из баллон-
чика, — рассказывает Даша о сво-
ем вкладе в прокладку маршру-
та. — Еще Костя распиливал упав-
шее дерево бензопилой, я помога-
ла расчистить участок тропы.

Пока Даша думает, как отве-
тить на вопрос, были эти экспеди-
ции больше похожи на работу или 
на отдых, стоящий рядом Ринат 
Габдуллин шутит: «На ванда-
лизм!». Душа компании Ринат 
тоже волонтер, но, в отличие от 
семьи Жуковых, корпоративный: 
на Веселые горы отправился вме-
сте с коллегами из Трубной ме-
таллургической компании и груп-
пы «Синара». Перед участниками 
его экспедиции стояла задача 
промаркировать радиальный 
маршрут к месту крушения воен-
ного самолета времен Великой 
Отечественной на одной из гор. 
Дело оказалось непростым, да и с 
погодой не очень повезло. «Зато 

прогулялся, побывал там первым 
и бесплатно!» — смеется Ринат.

Добровольческий цех
На Первоуральском ново-

трубном заводе, где работает Габ-
дуллин, примерно 30 волонте-
ров. А на всех предприятиях про-
мышленной группы их около пя-
тисот! Именно корпоративные 
волонтеры, организованные и 
подготовленные, стали костяком 
экспедиций. Президент благо-
творительного фонда «Синара» 
Наталья Левицкая рассказывает, 
что компания старается учесть 
интересы сотрудников.

— Большая группа людей на 
наших заводах увлекается туриз-

мом, им интересно разведывать 
новые маршруты. И еще мы хо-
тим, чтобы у нашей работы был 
широкий общественный эффект. 
Инициатива «Лаборатории вну-
треннего туризма» с Висимским 
заповедником полностью отве-
чает этой задаче. Теми тропами, 
которые ребята прокладывают, 
смогут пользоваться тысячи лю-
дей! Сопричастность к замеча-
тельному делу — хороший аргу-
мент, чтобы поддержать про-
ект, — говорит она.

В фонде продумывают новую 
схему организации работ. Сей-
час волонтеры могут размечать 
тропы только в выходные, но, 
если организовать кемпинги или 
другие места для цивилизован-
ного отдыха, возможно, корпора-
тивные туристы захотят совмес-
тить экспедиции с отпуском.

Директора Висимского запо-
ведника Михаила Федорова мы 
попросили оценить вклад до-
бровольцев не в километрах 
тропы, а в рублях.

— Точно не скажу, но это сотни 
тысяч. И важна не только физиче-
ская работа, но и эмоциональная 
составляющая, информационное 
продвижение наших маршрутов. 

Я не специалист, не знаю, сколько 
это стоило бы, но явно немало, — 
рассуждает Федоров.

Он дает совет тем, кто захочет 
повторить такой опыт: принима-
ющая сторона должна сопрово-
ждать волонтеров на каждом эта-
пе работы, контролировать, под-
держивать. Хлопотно? Да, но и 
результат отличный.

В одном регионе стало тесно
Масштабная идея Большой 

уральской тропы появилась в ту-
ристических головах еще 43 года 
назад. Представьте, как это здо-
рово: сквозной трекинг для раз-
ных категорий населения, марш-
руты под разные потребности, но 

с единой системой навигации, с 
одним дизайн-кодом. Десятки  ва-
риантов путешествий — и чтобы 
все тропы поддерживались в ра-
бочем состоянии. Вообще идеи 
объединить регионы Большого 
Урала общими турмаршрутами 
звучат регулярно и из уст чинов-
ников, но дальше деклараций 
дело раньше не шло.

«Лаборатория внутреннего 
туризма» замахнулась на созда-
ние трансрегионального марш-
рута после успеха в Веселых го-
рах. Для осуществления мас-
штабного проекта директор 
АНО Вячеслав Пестриков пред-
лагает объединить усилия всех 
заинтересованных сторон.

— Такой огромный проект не-
возможно воплотить централи-
зованно. Приглашаем к участию 
энтузиастов, общественников, 
предприятия, гостиницы, глэм-
пинги, горнолыжные курорты — 
всех, кто заинтересован в разви-
тии туризма на местах. Если тро-
па проходит через чьи-то лока-
ции, мы предлагаем бизнесу 
брать участок, разведывать, мар-
кировать, сопровождать и под-
держивать его в рабочем состоя-
нии. Тогда через них пойдет тури-

стический трафик, — поясняет 
Пестриков. 

Уже сейчас Большая уральская 
тропа проходит не только по кар-
те, а через реальные леса и горы. А 
еще через гостевые избы Мариин-
ска, экоферму в Петропавлов-
ском на Южном Урале, гору Кач-
канар — вотчину ЕВРАЗа. Вклад 
мелких предпринимателей и 
больших корпораций несопоста-
вим, но одинаково важен. Как и 
помощь государства.

Проект реализуется при под-
держке департамента по разви-
тию туризма и индустрии госте-
приимства Свердловской обла-
сти, а также профильных органов 
госвласти Пермского края, Челя-
бинской области и Республики 
Башкортостан. Помощь государ-
ственных структур не заменит, а 
лишь дополнит усилия многочис-
ленных участников проекта.

— В первую очередь Большой 
уральской тропе необходимо 
присвоить статус национальной. 
Второе — государство должно си-
стемно выделять средства на соз-
дание туристических информа-
ционных центров на тропе через 
каждые 50 километров, на указа-
тели на федеральных и регио-
нальных автодорогах. Третье — 
органы государственной власти 
должны помогать согласовывать 
трек с органами лесного хозяй-
ства, по территории которых он 
будет проходить, решать с мест-
ными властями вопросы созда-
ния дорожной инфраструктуры, 
в том числе автомобильных 
подъездов, — перечисляет ожида-
ния общественников от властей 
Вячеслав Пестриков. •

СПРАВКА РГ

Проект Большая уральская тропа 

стартовал в 2022 году. Общая про-

тяженность — около 1000 киломе-

тров. В Веселых горах волонтеры 

промаркировали 70 километров, 

до конца года планируют провести 

такую работу еще на 150 киломе-

трах на Среднем Урале. На Южном 

Урале уже промаркировано более 

300 километров, а всего до 2025 го-

да на маршруте будет промаркиро-

вано 800 километров.

АКТИВНОСТЬ БИЗНЕСА

По сообщениям корреспондентов «РГ» 

А К Ц Е Н Т

Помощь государственных структур 

не заменит, а лишь дополнит усилия 

многочисленных участников проекта

КОНКУРС Как 
возродить 
традиции 
уральских 
меценатов

ИХ ПРИМЕР — 
ДРУГИМ НАУКА

Марина Порошина, 

Свердловская область

В Екатеринбурге подвели итоги 
конкурса «Узнать имена доре-
волюционных уральских пред-
принимателей», который был 
организован областным отде-
лением «Опоры России».

—  Этот проект мы иницииро-
вали для того, чтобы сформиро-
вать в обществе положительный 
образ предпринимателя, позна-
комить современных бизнесме-
нов с примерами ответственного 
поведения дореволюционных 
коллег, описать их достижения и 
благотворительную деятель-
ность, — рассказал председатель 
комитета по развитию предпри-
нимательства Андрей Евланов.

Историки, краеведы, музей-
щики и просто заинтересован-
ные жители собрали интересней-
шие материалы, по итогам их ис-
следований организаторы офор-
мили передвижную экспозицию, 
которая уже побывала на многих 
площадках, включая Ирбитскую 
ярмарку. 

…Вот со старинного портрета 
смотрит на зрителя красавица, 
«в меха и бусы оправленная», — 
графиня Софья Владимировна 
Строганова, урожденная Голи-
цына. После смерти супруга она 
стала владелицей земель, заво-
дов и домов в пяти уездах тог-
дашней Пермской губернии, а 
также в Нижнем Новгороде и 
Санкт-Петербурге, и своей 
бизнес-империей управляла бле-
стяще. Не забывая при этом пла-
тить пенсии старикам, строить 
богадельни, помогать бездом-
ным, создавать школы для кре-
стьянских детей, оплачивать 
обу чение талантливых в универ-
ситетах и академиях. Проект воз-
вращает нам имена и менее из-
вестных, но столь же щедрых 
благотворителей из Екатерин-
бурга, Полевского, Красноту-
рьинска, Невьянска, Талицы...

Сегодняшние бизнесмены ре-
шили собраться за круглым сто-
лом, чтобы «урок истории» увя-
зать с нынешними реалиями. 
Предметом обсуждения экспер-
тов стал «Образ российского 
предпринимателя в современ-
ном обществе». Речь шла о том, 
какие ценности исповедуют де-
ловые люди, как развивать ГЧП и  
благотворительность, как сегод-
ня земляки воспринимают биз-
несменов.

Дмитрий Юнышев, руководи-
тель Екатеринбургского отделе-
ния международного генеалоги-
ческого центра, прослеживает 
истории династий современных 
предпринимателей на протяже-
нии десятков, а то и сотен лет.

— Постоянно идет смена поко-
лений, бизнесмены постепенно 
передают дела детям, наследни-
кам. Не всегда этот процесс про-
ходит гладко, зачастую в небы-
тие уходит бренд, рушится дина-
стия. Но есть и примеры того, как 
новое поколение продолжает и 
дело своих предков, и традиции 
благотворительности, — расска-
зывает Юнышев.

Правда, люди порой не заме-
чают и не ценят такие инициати-
вы бизнеса. Впрочем, профессор 
УрФУ Валерий Амиров в этом во-
все не видит парадокса:

— Жажда справедливости за-
ложена в ментальности русского 
человека, за нее он порой готов 
отдать жизнь. Это прекрасно, но 
те же мысли формируют в голо-
вах людей образ кулака-миро-
еда, того, кто присваивает приба-
вочную стоимость. По этому 
идеи Маркса и призывы Шари-
кова «все отнять и поделить» 
пользуются популярностью у 
большой части населения. Сами 
предприниматели тоже нередко 
работают на такой образ, созда-
вая капитал в России, но отправ-
ляя жен и детей жить в края, ко-
торые кажутся им более цивили-
зованными. И эти два момента 
создают взрывоопасную смесь, — 
считает он.

Что делать? Не мириться с 
таким положением дел, отнюдь 
не способствующим объедине-
нию общества. Поддерживать и 
популяризировать стремление 
представителей бизнеса делать 
благое дело на пользу обществу. 
И помнить пример русских 
купцов, помещиков и заводчи-
ков, которые считали это своим 
долгом. •

СУД Мэрию обязали заплатить подрядчику сверх сметы

Издержки до востребования

Призыв Шарикова 
«все отнять и поде-
лить» по-прежнему 
популярен 
у большой части 
населения

ОПЫТ Развитие межрегионального туризма на Большом Урале 
взяли на себя общественники

Тропой волонтера

Прокладывать тропу по горе 

Качканар волонтерам помогают 

структуры ЕВРАЗа.

Михаил Пинкус, Челябинск

А
рбитражный суд рассмо-
трел иск строительной 
компании к администра-

ции Челябинска о полной оплате 
работ по муниципальному кон-
тракту. Строители заявили, что 
для выполнения техзадания им 
пришлось взять на себя часть до-
полнительных работ. В мэрии 
увеличение объема согласовали, 
однако впоследствии оплачивать 
отказались, сославшись на то, что 
цена контракта является неиз-
менной.

Как следует из материалов 
суда, компания получила кон-
тракт на строительство детского 
сада в границах улиц Коммуны, 

Володарского, Энгельса и про-
спекта Ленина в Челябинске сто-
имостью свыше 63,5 миллиона 
рублей. Однако уже после начала 
работ всплыли нюансы, связан-
ные с переносом коммуникаций. 
Строители составили соответ-
ствующие акты об  изменении 
проектно-сметной документа-
ции, согласовали проведение до-
полнительных работ в городском 
управлении капитального строи-
тельства и организации, осущест-
вляющей авторский надзор. По-
сле этого корректировку объе-
мов строительства утвердили в 
МКУ «Челябстройзаказчик».

В итоге дополнительные рабо-
ты были выполнены и приняты 
несколькими актами на общую 

сумму 11,6 миллиона рублей. Од-
нако, когда дело дошло до опла-
ты, в мэрии вдруг заявили, что 
согласия на их проведение не да-
вали. Якобы акты приемки под-
тверждают только выполнение 
строительно-монтажных работ, 
а не намерение заказчика их 
оплатить. Дескать, проводились 
они исключительно по инициа-
тиве подрядчика — для выполне-
ния контракта в установленный 
срок. Компания в срок уложи-
лась, обязательства выполнила 
и оговоренную в контракте сум-
му за это получила. В суде юри-
сты мэрии пояснили, что в сло-
жившейся ситуации виноват за-
стройщик: он не воспользовался 
правом на приостановку работ 

при выявлении осложнений, да 
и доказательств необходимости 
проведения дополнительных, 
сверх утвержденной сметы, за-
казчику не представил.

Между тем изменения в про-
екте были официально утвержде-
ны. Для этого документация даже 
повторно прошла госэкспертизу. 
А акты выполненных работ заказ-
чик подписал без каких-либо за-
мечаний по объему и качеству.

Чтобы ответить на вопрос, на-
сколько обоснованно изменение 
проекта и связанное с ним увели-
чение объемов, суд назначил 
строительную экспертизу, отло-
жив рассмотрение дела до полу-
чения ее результатов. Выводы 
экспертов оказались неутеши-

тельными для мэрии: проведение 
дополнительных работ являлось 
необходимым «для сдачи объекта 
в полной готовности», а их объем 
и стоимость полностью соответ-
ствуют представленным в мэрию 
актам.

В итоге суд взыскал в пользу 
подрядчика не только оплату, но и 
пени за просрочку выполнения 
обязательств, которые за пять ме-
сяцев ожидания оплаты вылились 
еще в полмиллиона рублей. Кро-
ме того, мэрия как проигравшая 
сторона должна будет уплатить 
83 тысячи руб лей госпошлины и 
еще 130 тысяч — за проведение 
экспертизы. Впрочем, она еще мо-
жет обжаловать решение суда в 
апелляционной инстанции. •

Кстати

В Свердловской области дороги к туристическим объектам ремонти-

руют в рамках нацпроекта «Безопасные качественные дороги». На-

пример, 8 километров вблизи военно-исторического парка «Покров-

ский рубежЪ» под Артемовским, 10 километров рядом с будущим ту-

ристическим центром для рыбаков, охотников и путешественников 

возле поселка Гари, а еще 14 километров на территории Нижнесер-

гинского муниципального района — на подъездах к парку «Оленьи ру-

чьи». Работы ведутся в партнерстве с частными компаниями.
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Запчасти пойдут 
через логистический центр
Миасский автозавод «Урал» в октябре откроет логисти-
ческий центр оригинальных запчастей стоимостью бо-
лее миллиарда рублей. Новые помещения площадью бо-
лее 10 тысяч квадратных метров оборудованы по послед-
нему слову техники — в них установлены докшелтеры и 
гидравлические уравнительные платформы. Для работы 
на многоярусных стеллажах закуплено восемь электро-
штабелеров с высотой подъема до шести метров и воз-
можностью перемещения груза массой до полутора тонн. 
Новый склад позволит развести потоки приема, хране-
ния и отгрузки товара, одновременно принимая до вось-
ми автомобилей. 

Месторождение 
дождалось своего часа
Тазовское нефтегазоконденсатное месторождение отме-
чает круглую дату — 60 лет со дня открытия. В 1962 году 
при бурении опорной скважины № 1 специалисты «Глав-
тюменьгеологии» вскрыли газоносный горизонт с высо-
ким пластовым давлением. Промышленную эксплуата-
цию Тазовского месторождения «Газпром нефть» начала 
лишь 16 июня 2021 года. Его запасы оцениваются в 
419 миллионов тонн нефти и 225 миллиардов кубоме-
тров газа, здесь выявлено четыре газовых, пять газонеф-
тяных и три газоконденсатных залежи. Для бурения при-
меняются новейшие технологии — «фишбоны» (создание 
горизонтальных скважин с особой траекторией). Это 
один из первых крупномасштабных проектов в части 
разработки трудноизвлекаемых запасов. 

Швеи экипируют 
мобилизованных
К стихийной общероссийской акции по пошиву одежды 
для мобилизованных подключились уральские швеи. В 
числе волонтеров — владельцы и сотрудники мини-ателье 
и просто портные-любители. Так, в Березовском за ма-
шинки сели уже четыре мастерицы. По словам Анастасии 
Тесленок, сообщение об акции увидели в соцсетях. Пер-
вые участники инициативной группы сами сделали нуж-
ные выкройки и теперь охотно делятся ими со всеми же-
лающими. Шьют хлопчатобумажные футболки, флисо-
вые толстовки, балаклавы, снуды, перчатки и другую 
экипировку. А Мария Варламова, специализирующаяся 
на пошиве детской одежды, сейчас перешла на мужские 
футболки. Просит только помочь с материалом. Первый 
рулон ткани (из него выйдет 56 футболок) она купила с 
помощью друзей и знакомых, сейчас открыла сбор на по-
купку второго. Готовые вещи передадут мобилизован-
ным землякам через волонтеров.

«Метран» заберут
в российское управление
Производитель датчиков давления и измерительного 
оборудования челябинская группа «Метран» переходит 
под управление российских менеджеров. Американская 
корпорация Emerson заключила соглашение о его прода-
же. Сделка будет проведена с одобрения регулирующих 
органов и правительства. Emerson намерена тесно со-
трудничать с новым руководством предприятия, чтобы 
обеспечить плавный переход под новую юрисдикцию. 
Убыток от выхода из российских активов корпорация 
оценила в 162 миллиона долларов.

Подтверждена 
экологичность консервов
«Салехардский комбинат» первым среди рыбоперера-
ботчиков Ямала получил экологический сертификат. Он 
выдан на консервированную продукцию и подтверждает, 
что она соответствует российским и международным 
требованиям безопасности. Предприятие получило так-
же право нанести зарегистрированный знак «ЭКО» на 
свои товары. Рыбные консервы комбината прошли без 
замечаний все уровни лабораторных исследований. В 
них не обнаружены антибиотики, пестициды, радиоак-
тивные соединения и другие опасные вещества.

Центр увеличил мощности 
для облучения
Расположенный в ЗАТО Озерск Региональный центр об-
лучательных технологий (РЦОТ) увеличил мощности по 
гамма-обработке изделий и занял лидирующие позиции 
в своем сегменте не только на Урале, но и в стране. Центр 
осуществляет холодную стерилизацию продовольствен-
ных и непродовольственных товаров — от медицинских и 
космических изделий до различных продуктов питания. 
После дополнительной загрузки источников кобальта-60 
активность излучения в установке увеличилась в 3,5 раза 
и превысила миллион кюри. Теперь этот способ обработ-
ки можно применять даже на окончательно упакованном 
продукте — он оставляет нулевой экологический след.

Деталь находят по QR-коду
Удобный электронный сервис разработан на уральском 
заводе. Он позволяет отслеживать ход ремонта двигате-
лей. В системе есть актуальная информация о компонен-
тах ремонтируемых агрегатов, их состоянии и местона-
хождении, причем во всех филиалах предприятия. Кон-
церн, чья специализация — ремонт и обслуживание всех 
типов электромашин, сотрудничает с металлургически-
ми и горнодобывающими производствами, машиностро-
ительными заводами, предприятиями пищевой промыш-
ленности и энергетики. Двигатели и трансформаторы, в 
том числе иностранного производства, ремонтируют и 
модернизируют на четырех площадках. В последнее вре-
мя объем ремонтного фонда увеличился на 12 процентов. 
Внедренное мобильное приложение упрощает и ускоря-
ет работу: нужные сведения сотрудники получают, про-
сто отсканировав QR-код. 

РУСАЛ преображает 
«каменский Арбат»
РУСАЛ продолжает проект благоустройства бульвара 
Парижской Коммуны в Каменске-Уральском — это обще-
ственное пространство местные называют «каменским 
Арбатом».  Компания выделила на реконструкцию более 
50 миллионов рублей, работы ведутся в рамках корпора-
тивной программы «Территория РУСАЛа». Сейчас на пе-
шеходных дорожках работники укладывают плитку, на 
велодорожках — асфальт. Идет обустройство газонов, 
монтаж светильников, к концу октября появятся скамей-
ки и урны. Одновременно меняется облик территории 
вдоль улицы Набережной: в рамках социального парт-
нерства с муниципалитетом РУСАЛ вложил 30 миллио-
нов рублей в благоустройство ее участка.


